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核心提示

曾经背井离乡去打工，后来扎根家乡创出一家上市企业
河南汇达印通科技股份有限公司董事长张朝阳：

农民工办企业，年销售额2.2亿
回顾创业经历，他说：只要认准了目标一直坚持努力，早晚能成功

2010 年 ，张 朝 阳 投 重 资 购 置 一 条
1350 型 CTP、CTCP、PS 卷筒自动流水
生 产 线 ，可 生 产 卷 线 PS 版 、CTCP 版 、
CTP 版等，并适时注册了“汇达”商标。

2013 年，他把公司转移到了新建的
大周镇循环经济专业园区内。新公司
占地 101 亩，建设有标准化的办公楼、宿
舍楼。设备先进的厂房内，计划新建 4
条国内先进的 CTP 卷筒生产线。其中，
一期项目 2 条生产线于 2016 年年底建
成并批量投产，二期项目 2 条生产线其
中一条已经与去年 7 月正式建设完工。
今年年初，公司又新开工建设全智能卷
筒生产线。这条生产线达到国内同行
业顶尖装备水平，实现了单张线生产再
生版向卷筒线生产高端版材的产品升
级和企业转型。

为 了 满 足 环 保 需 求 ，公 司 还 出 资
500 多万元，建设了生产废液环保项目，

做到了生产废水自循环处理。
公司的快速发展，很快引起全国资

本市场的瞩目。4 月 26 日，公司在全国
中小企业股份转让系统成功挂牌。“在

‘新三板’上市，我们主要有 3 个目的：一
是便于招揽人才，留住人才。公司之所
以叫‘汇达’，就是要‘汇世界英豪，达世
界高度’。二是公司上市后，就由原来

‘我自己的’变为包括核心员工、高层管
理人员在内的‘全体股东的’了，可以通
过分红等方式回报他们，促进公司进一
步做大做强。三是公司上市后，要按照
国际通用规则运行，财务、管理等都要
受到各方面的严格监督，可以使公司发
展更规范、更透明、更科学、更健康。”张
朝阳说。

回顾自己的创业经历，张朝阳说，创
业确实很难，但只要确定了目标，盯住目
标一直努力，坚持不懈，肯定能够成功。

截至今年4 月26 日，成
功在“新三板”挂牌的河南
汇达印通科技股份有限公
司只有短短 16 年历史。董
事长张朝阳曾是一名背井
离乡在广州打工的农民工。

由于聪明能干、吃苦耐
劳、诚实守信，张朝阳的公
司在长葛市大周镇迅速发
展壮大起来，去年公司的销
售额达 2.2 亿元，产品远销
东南亚、俄罗斯、意大利，以
及非洲、美洲等几十个国家
和地区。

□ 记者田建军

5 月 9 日上午，长葛市东北部的大
周产业集聚区里阳光明媚，鲜花盛开，
各个企业里都是一派繁忙景象。

10 时 30 分许，一辆超长大货车刚
驶入河南汇达印通科技股份有限公司
的厂区里停好，几辆小货车就开了过
来。七八名工人手脚麻利地从小货车
上卸下一个个银灰色的货箱，然后小心
翼翼地抬到大货车车厢上，再一个一个
摆放整齐……

“ 今 天 要 出 厂 两 个 大 货 柜 的 热 敏
CTP 版材，一共是 5 万平方米，都是国
际先进产品，价值 15 万美元。由于是出
口土耳其的，得先用大货车运到青岛，
然后装上集装箱，通过海运运过去。”公
司董事长张朝阳说。

张朝阳介绍，受益于国家近年来实
施的“一带一路”政策，今年他们的出口
额继续大幅增长，可望达 2000 万美元。
4 月 26 日，公司已在全国中小企业股份
转让系统（“新三板”）成功挂牌（股票代
码 873222）。

来自公司董事会秘书张小军的统
计数据显示，2018 年，公司的销售额达
2.2 亿元，其中相当大一部分是在东南

亚、俄罗斯、意大利，以及非洲、北美洲
等海外市场获得的。

鲜为人知的是，作为长葛市乃至许
昌市的出口创汇大户，“汇达”只有短短
16 年历史；公司董事长张朝阳，曾经是
一名背井离乡的农民工。

今年 46 岁的张朝阳回忆：“我老家
是大周镇庞庄村的，小的时候家里非常
穷。穷到啥程度？我上初中的时候连
公路都没有见过。有一次，我去当时的
长葛县县城，早上五六点就从俺家出发
了，先走了一个多小时土路，到了老城
镇后才上了公路；一直到 11 点多，才走
到现在的长葛东转盘处。”

1991 年 ，张 朝 阳 的 姐 姐 考 上 了 大
学。开学的时候，正在上高二的张朝阳
背上行李去送她。可到学校交了学费
后，他却再也高兴不起来了：“那时候，
学费虽然不多，但我家里太穷了。当
时，我就发愁，将来我要是也上大学，学
费从哪里来？”

正是出于上述考虑，不久之后张朝
阳就像村里许多同龄人一样，坐上了南
下的列车，去东南沿海发达地区打工。

刚开始，张朝阳在广州的一家电子
厂打工，“就在流水线上作业，由于是领
计件工资，为多挣点儿钱，天天加班”。
后来，他又辗转江苏、湖南等地，但由于
一没有文凭，二没有技术，始终没有挣
到多少钱。

20 世纪 90 年代，反复思考之后，他
认为在外打工不如返乡创业，于是就带
着从牙缝里省出来的 1500 元积蓄回了
家。当时，大周镇的废旧金属回收业、
加工业正蓬勃兴起，他就加入了村里的

“破烂儿王”大军，经常骑着自行车，带
着编织袋走街串巷收购废铜、废铝等。

张朝阳一开始就认为“收购废旧金
属不是长久之计，想多挣钱不如自己加
工”。由于注意观察，认真思考，他很快
在收购废旧印刷版材时发现了商机，进

而开始经销 PS版。
为了多推销出去一部分产品，多签

下一份合同，多增加一个客户，张朝阳
经常风里来雨里去，饿了啃口干馍，渴
了喝口凉水，连续几天几夜都在送货的
货车上，一天跑几百公里，甚至上千公
里是常事。

一分耕耘一分收获。1998 年年底，
张朝阳的聪明能干、诚实守信、吃苦耐
劳受到湖南一家印刷厂老总的高度赞
赏。后来，该厂有一套生产再生 PS 版
的设备要出售。在这名老总的鼎力支
持下，2003 年，张朝阳东挪西借凑了六
七十万元把设备买了下来，回到老家先
注册了个公司，然后在村里租用了几亩
地，建了一条 PS 版单张流水线。“一开
始说是公司，其实员工就俺两口儿。”

循 环 经 济 亦 称“ 资 源 循 环 型 经
济”。它以资源节约和循环利用为特
征，是与环境和谐的经济发展模式。其
强调把经济活动组织成“资源一产品—
再生资源”的反馈式流程，特点是低开

采、高利用、低排放，所有的物质和能源
都能在这个不断进行的经济循环中得
到合理和持久的利用，目的是把经济活
动对自然环境的影响降低到尽可能小
的程度。

上市公司董事长，曾是背井离乡的农民工

创业时只有1500元，先当“破烂儿王”后开“夫妻店”

认准了目标就一直坚持努力，早晚能成功

在各级政府部门和亲朋好友的帮
助下，这个小公司在张朝阳的带领下规
模逐渐扩大，先后闯过了一道道难关，
攻克了一个又一个堡垒，生产出来的再
生 PS 版、原版 PS 版等产品由于质量好、
价 格 低 ，很 快 成 为 行 业 的 后 起 之 秀 。
2006 年，他跟企业员工一道，在村西租
了 30 余亩土地，建设了新的厂房，购进
了先进的设备。到 2008 年，公司的再生
PS版产量已经是全国第一了。

规模扩大了，产量提高了，利润增

加 了 ，但 张 朝 阳 一 直 没 有 忘 记 质 量 为
本，诚信至上。2007 年，他意外发现公
司 20 天前销往武汉的一批产品存在质
量缺陷。于是，他立即带着一批新货，
又带上一笔钱赶到武汉。此时，经销商
杨桂花还完全没有发现产品有质量问
题，并且部分已经卖出去了。听说因为
产品质量有缺陷，张朝阳不但要无偿给
她更换新货，还要按每平方米一元钱的
价格进行赔偿时，她十分感动，当即决
定以后只从张朝阳处进货。

河南汇达
印通科技股份
有限公司的生
产 线 十 分 智
能 ，偌 大 的 车
间里工人寥寥
无几。

记者 田建军摄
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