
核心提示

发展扶持电商，已成为农村扶贫的一把“利器”

“工厂+电商”，为农村商品插上“翅膀”

我市有 13 个被阿里巴巴
公司认定的“淘宝村”。记者
在这些“淘宝村”发现，“互联
网+”模式得到了有效推广，信
息、数据互通，农村电商迎来

“井喷”式发展，农村快递业务
成为物流行业新的增长点。
扶持电商做大做强，已成为农
村扶贫的一把“利器”。

□ 记者李亚琨文/图
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10 月 9 日上午，在长葛市佛耳湖镇
岗李村，该村党支部书记史强妞忙得
来不及喝一口水。岗李村有 400 多户
人家，其中 100 多户开设了自己的淘宝
店 ，主 营 蜂 机 具 、蜂 蜡 、蜂 胶 等 蜂 产
品。“总书记的话给我们吃了一颗‘定
心丸’！”史强妞说，发展农村电商，就
要 把 乡 村 优 质 产 品 通 过 网 络 销 售 出
去。在国家提出“一带一路”倡议时，
他们就紧抓机遇，把蜂产品通过“一带
一路”卖到国外。“总书记这次特别谈
到 要 发 展 农 村 电 商 ，让 大 家 深 受 鼓
舞。”史强妞说。

“俗话说：‘酒香不怕巷子深。’但在
网络时代，借助淘宝等电商平台，更容
易把农产品销往全国各地。电商给我
们的产品插上了‘翅膀’。”在长葛市后
河镇后河社区，社区干部张新平说，后
河社区是我市的“淘宝村”之一，淘宝店
大多经营浴柜、马桶等卫浴产品，年销
售额过百万元的有 10 多家。“总书记在

河南考察时强调要发展农村电商，促进
农民增收，这让大家更有干劲儿了。”后
河社区从事电商业务的居民杨宝伟说，
如 今 的 农 村 已 不 是 破 败 、落 后 的“ 老
家”，在农村发展电商有着得天独厚的
条件。他们社区紧临工厂，有巨大的厂
房、充足的仓库、宽阔的公路。客户从
网上下单后，工厂直接通过物流公司发
出货物，减少中间商，实现“双赢”。

临近后河社区的刘士华村，也有
10 多家规模较大的淘宝店。该村驻村
第一书记王四海说，电商为该村产品
打开了销路，解决了不少人在家门口
就 业 的 问 题 。 村 干 部 王 承 承 告 诉 记
者，习近平总书记强调要增强人民的
获得感、幸福感和安全感。拓宽农产
品销售渠道，通过电商获得收益，就是
增 强 人 民 的 获 得 感 、幸 福 感 和 安 全
感。“总书记为我们指引了方向。我们
要踏踏实实地工作，把农村电商做大
做强。”王承承说。

我市的“淘宝村”，长葛市数量最
多，其中后河镇有 3 个、佛耳湖镇有 4
个。这不仅在于这里制造的产品有着
过硬的质量，还在于他们善于把握时
机，走在电商发展的前列。

佛耳湖镇岗李村有句老少皆知的
话：“哪里的花有花期，哪里就有我们
岗李人。”岗李村的一片枣树林，造就

了第一批养蜂人。目前，该村有蜂产
品出口企业 5 家，其中 2 家已经做到年
销售额过亿元的规模。“我们的产品销
往世界 100 多个国家和地区，其中欧美
国家进口蜂蜡，韩国进口花粉，东南亚
和美洲国家进口蜂胶。”史强妞说，全
国超过 50%的蜂蜡和花粉从岗李村走
向世界。2019 年，通过优化电商结构，

在史强妞心中，他们的目标就是
把蜂产品做好，做百年老店；通过 2 家
年销售额过亿元企业的带动作用，让
全村 100 多家淘宝店都有自己的发展
方向。“我们邀请设计单位对全村进行
了发展规划，计划建设电商一条街，并
大力引进国际物流公司。”史强妞说，
目前，该村只有 5 家出口企业；今后，通
过龙头企业的带动，争取有超过 20 家
企业把产品销往国外。

记者采访时发现，电商成为扶贫
的一把“利器”。长葛市商务局组织电
商专家对有能力参与电商经营的贫困
户进行培训，各电商企业也对贫困户
进行帮扶。在刘士华村，贫困户刘根
立建起了“脱贫攻坚电商扶贫·刘士华
村创客中心”。在该创客中心，村民可
以交费、代购等。“这是长葛市商务局
为我推荐的咱长葛本地企业生产的酸
辣粉、粉条和石磨香油。我要把淘宝

店 重 新‘ 装 修 ’一 下 ，把 农 产 品 销 出
去。”刘根立说。

后河镇从事卫浴行业的几十家淘
宝店有一个共同的“痛点”，那就是商
品破损率较高。一旦货物在运送时被
磕碰受到损伤，他们就得给客户补发
一个新的。“我们曾经深受其苦，最怕
产品破损。只要产品破损，这单就只
能赔钱赚吆喝了。”王承承说。如今，
快 递 物 流 产 业 迎 来 大 发 展 ，德 邦 、京
东、安能、顺丰等物流公司纷纷针对本
地企业的实际难处推出保险。只要卫
浴产品在运送时出现破损影响客户使
用，他们就会进行赔付。“物流这块蛋
糕越来越大，以前是我们找他们发货，
现在是他们在村里开设办事处甚至分
公司争夺市场。”王承承说，在物流技
术和分拣水平日新月异的当下，解决
了“痛点”问题的长葛卫浴电商迎来新
一轮的发展。

【反响】发展农村电商，大家干劲儿足

【现状】农村电商结构优化，产值不断提升

【展望】对接国际物流，把产品卖到全世界

该 村 从 事 电 子 商 务 的 商 家 数 量 降 低
了，产值却提升了。

快递业务在农村也迎来了飞速发
展：以前，快递代收点只设在镇上，不
设在村里；现在，村里也有了快递代收
点。以后河社区为例，以前只有一家
物 流 公 司 ，如 今 有 许 多 家 物 流 公 司 。
得益于电商的繁荣，每天从 16 时开始，
各家物流公司的车辆川流不息地进出
后河社区，形成了独特的风景。岗李
村的出口企业更是与中远集团等大型

企业签订合同，集装箱直接拉到村里
装货，再运到港口发往世界各地。

“我们采取‘工厂+电商’模式，使
工厂有了效益，电商也迎来发展。”张
新平介绍。在后河社区，做电商的年
轻人从网上接单并进行个性化定制，
再通过工厂将客户需要的产品生产出
来。“工厂+电商”模式让专业的人做专
业的事，确保了效益最大化，工厂和电
商实现“双赢”。

后河镇的物流工人正在忙碌。


