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后河镇刘士华村有个比较有名气
的大学生电商，他就是王鹏。

今年 31 岁的王鹏毕业于河南工业
大学。大四的时候，外地一个朋友开始
做电商，他看到朋友不耽误上班还能挣
钱，就跟朋友学习了一段时间。

“2011 年，我放弃了外地一家化工
厂的工作，回到家乡创业。可以说，我
是我们村第一个做电商的。”王鹏说，他
于 2012 年申请开通了淘宝店铺，叫“沐
晨卫浴”。

他的第一单生意是一个定制单子，
一个山东客户想定制一个浴室柜。他
跑到了村里各个生产厂家，看看谁愿意
接这个单子，找了好久才找到愿意合作
的厂家。就这样，第一单他赚了 80元。

“说句实话，我的生意前几年一直
不温不火，只赚了一些小钱。我一开始
不知道问题出在哪里，一个朋友指点了

我——缺少一个专业的电商团队。”于
是，王鹏从电商领域召集了几个朋友一
起组建了团队。

“没想到，我的思维还是超前的。
前不久，习近平总书记考察河南的时候
强调‘要积极发展农村电子商务和快递
业务，拓宽农产品销售渠道’。如何发
展？如何拓宽？大家一起来做，不分领
域、不分行业，把自己的专业都聚集在
一起，扩大市场。自从有了专业的团
队，大家分工明确，销售额直线上升。”
王鹏说，仅去年一年，他们的交易额就
有 800多万元。

“学习了习近平总书记考察河南
重要讲话精神，我的干劲儿更足了。”如
今，王鹏还使用抖音、快手等直播平台
销售产品。对未来的发展，他有自己的
思路：“我要做私人定制，从生产到销售
一条龙，相信未来会做得更好。”

“淘宝村”里返乡创业的大学生“各显神通”做买卖

“团队+共享”，农村电商潜力无穷
□ 记者杨佳倩文/图

2019年，我市共有13个村庄被评为“中国淘宝村”。在这些“淘宝村”中，返乡大学生创业做电
商的占了多数，成为乡村振兴中的一股新力量。

10月9日，记者赶往长葛市的几个“淘宝村”，采访了几名在当地做电商的返乡创业大学生。
他们一致认为，习近平总书记考察河南重要讲话给他们指明了方向，也让他们对今后的创业之路
信心倍增。

10 月 9 日 9 时，记者走进长葛市佛
耳湖镇岗李村村民李海彬、李改霞夫
妇家看到，他们正在赶制一批浙江客
户订购的“摇蜜机”。

“我们一般没有存货，都是接到订
单后开始生产加工。”李海彬介绍，他
和媳妇发明的多功能“摇蜜机”有多项
专利。

两 口 子 都 是 本 地 人 。 回 乡 创 业
前，李海彬在许昌学院上学，李改霞在
许昌一边打工一边陪着李海彬。“我卖
过服装、手机，发过传单，后来到万里
公司做了一名乘务员。由于家里不支
持我们的婚事，我们相依为命，我打工
供他上学。”李改霞说。

大二的时候，李海彬受同学影响，
开 了 一 家 淘 宝 店 ，卖 起 了“ 移 虫 针 ”。

“我在淘宝上第一笔交易是 5 元，挣了
两元钱。一边上学，一边通过淘宝赚
零花钱，我开始了自己的电商生涯。”

尝到甜头的李海彬，用两个人积
攒的 5000 元当本金，开始利用家乡生
产蜂具和蜂产品的便利条件，帮同村
的生产商在网上销售产品。

“短短一年，我大三的时候赚了第
一桶金 9 万多元。毕业后，我把改霞娶
进了门。”李海彬大学毕业后放弃了教
师 工 作 ，李 改 霞 也 放 弃 了 自 己 的 工

作。夫妻二人回到家乡开始创业，齐
心 合 力 开 始 在 淘 宝 、微 信 上 卖 产 品 。
为了拥有自己的实体产业，两人把做
电商积攒的几十万元于 2015 年投资了
一个小型的“摇蜜机”加工厂。他们还
发明了多功能“摇蜜机”，申请了专利。

“网络真的太大了，我们通过网络
认识了很多同行。我们的‘摇蜜机’就
这样一传十、十传百在国内外销售火
爆。全国各地都有订单，德国、英国也
有订单，这都离不开网络。”

李海杉说，前段时间，他们得知习
近平总书记在河南考察时强调“要积
极发展农村电子商务和快递业务，拓
宽 农 产 品 销 售 渠 道 ，增 加 农 民 收 入 ”
后，更有信心了。“党和政府越来越支
持农村电商发展，给我们带来更多的
契机。我们要好好把握机遇，实现客
户源分享，带领父老乡亲一起致富。”

从近 10 年的电商经验来看，李海
彬总结了几点：“现在做电商的越来越
多 了 ，要 想 做 好 ，就 要 学 会 共 享 。”他
说，互联网是全球相通的，经济发展不
能单枪匹马，要懂得跨区域、跨行业互
惠互利，电商要懂得分享经济、分享客
户源。只有懂得资源共享，才能够做
大、做强。

“不知道你们相信不相信，我最早
做电商，有时候还赔钱。”家住长葛市
后河镇后河社区的返乡创业大学生杨
宝伟说，他曾在郑州市的一所大学上
学，2005 年毕业后到郑州一家化工厂
打工，虽然工资不低，但是仍然想回家
乡创业。

于是，他回到家乡后河社区，在同
村好友王明敏的带动下，一起在淘宝
上开了店，卖卫浴产品。

“卫浴产品都是易碎品，对物流的
要求十分高。一开始我不懂，好几单
生意都赔了。”杨宝伟说，一次，他给一
个山西朋友发货，连着碎了两次，第三
次才发到。他诚恳的态度和对客户的

耐心，赢得了客户的好感。“那单生意
赔了很多，我却交到了一个朋友。从
此，这个朋友给我带来了很多意想不
到的生意。”

在这几年的摸爬滚打中，杨宝伟
一直坚守“诚信”二字，在淘宝、京东、
拼 多 多 、抖 音 、快 手 等 平 台 上 推 广 产
品，赢得了很多粉丝和客户，交易额一
年有上千万元。

“以前，电商都是单打独斗，也没
有大刀阔斧向前冲。前段时间，得知
习近平总书记来河南考察时强调‘要
积极发展农村电子商务和快递业务，
拓宽农产品销售渠道’后，我对未来的
发展有了明确方向。”杨宝伟说，农村

【总结】懂得资源共享，才能做大做强

【坚守】诚信经营，赢得粉丝和客户

【共识】抱团取暖，发展专业型电商团队

是一片广阔的天地。农闲时，很多人都
闲在家里，很多农产品无法往外销售。
根据习近平总书记的指示拓宽农产品

销售渠道，可以利用电商平台，跨区域
销售更多产品，让农产品销售到全国各
地。

李海彬和李改霞夫妇正在为订单忙碌。


