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本报讯（记者 朱占华 文/图）9 月
19 日，全新起亚凯酷（ALL NEW K5）许
昌地区上市品鉴会暨全系车型抢购会，
在河南正通许昌正达起亚 4S 店（简称
许昌正达）圆满举办。超炫酷的车型、
起亚全系超实惠的购车政策，以及多重
抽奖、抢红包等活动，让现场嘉宾高兴
而来、满意而归。

全新起亚凯酷拥有满足“Z 世代”
的颜值，采取低趴姿态、重心下置的轿
跑式溜背设计，配备心跳式 LED 日行
灯，搭载 L2+级智能驾驶辅助系统，安
装了被称为“汽车行业里里程碑式的技
术进步”的 270T 全球独创第四代 CV-
VD 技术的发动机，树立了年轻人购车
的新标杆。

本报讯（记者 朱占华文/图）9 月 19
日上午，由中国人寿许昌分公司举办的
2020 年“健行人生 与爱同行”户外健步
行活动在鹿鸣湖体育公园隆重举行。中
国人寿许昌分公司客户及社会各界人士
500 多人参加了健步走活动。大家完成
绕湖一圈的健步走后，中国人寿许昌分
公司准备了丰富的礼品，如户外桌厅五
件套、保温壶、休闲吊床、运动臂包。

近年来，中国人寿许昌分公司在全
市推出了国寿客户节活动、国寿小画家

少儿书画活动、健康大讲堂活动等，全方
位丰富了国寿品牌的服务内容，为客户
营造了良好的消费体验和服务感知，满
足了客户多样化的保险服务需求。

据该公司党委委员、总经理助理李
峰介绍，此次活动是中国人寿向全社会
倡导健康运动、低碳环保、高品质生活方
式，营造全民健身浓郁氛围的大型跑步
活动，旨在让更多的人参与进来、走起
来、乐起来，真正形成人人参与健身的长
效机制。

中国人寿许昌分公司举办健步行活动

活动现场活动现场

本报讯（记者 任萌 通讯员 王晓明
文/图）9 月 19 日上午，在市区灞陵桥景
区，平安人寿许昌中心支公司第 25 届客
户服务节暨慈善义卖会盛大启动。作
为平安人寿一年一度回馈老客户的重
大 服 务 体 验 项 目 ，本 届 客 户 服 务 节 以

“平安相伴 健康守护”为主题，不断关注
少年儿童的成长，倡导健康、快乐的生
活。

在开幕式上，许昌市保险行业协会
副秘书长韩娟娟出席并致开幕词，平安
人寿许昌中心支公司总经理常波向广
大客户介绍了本届客户服务节的主要
内容。2020 年，客户服务节将继续坚持
以客户家庭与少儿为核心服务对象，从

“健康、亲子、安全”三大层次出发，开展

“平安守护者行动”“健康亲子嘉年华”
等活动。

开幕式结束后，平安人寿许昌中心
支公司还特别设置了健康、安全及亲子
互动体验区，让到场客户在体验血压、
体重等健康体测的同时，与孩子一起参
与亲子安全问答、安全拼图、套圈游戏
等互动游戏，赢取精美礼品，吸引了众
多客户热情参与。

此外，平安人寿许昌中心支公司还
在活动现场通过慈善义卖的形式，筹集
专项捐款资金。按照中国银行保险监
督管理委员会许昌监管分局的指导要
求，义卖资金将主要用于保险扶贫，助
力地方打赢脱贫攻坚战。下一步，将按
照中国银行保险监督管理委员会许昌

监管分局指示，确保义卖资金依法、合
规、足额、精准使用到位。

据 了 解 ，在 客 户 服 务 节 开 幕 式 当
天，近 20000 名平安人寿的新老客户参
与了此次活动，一同携手与平安相约，
与健康同行。

平安人寿许昌中心支公司第 25届客户服务节暨慈善义卖会启动

关注少年儿童成长 倡导健康生活

开幕式现场开幕式现场

本报讯（记者 任萌 文/图）9 月 20
日，由许昌报业传媒集团、团车网许昌
站联合主办的 2020 许昌秋季新能源车
展在市区曹魏古城南城门广场圆满谢
幕。在本届车展上，零跑汽车作为一个
全新的新能源汽车品牌正式亮相许昌，
为消费者购车提供了一个新选择。

在车展现场，作为零跑汽车旗下的
走量车型，零跑 T03 一亮相就受到消费
者的追捧。据了解，零跑 T03 搭载了宁
德时代高性能锂电池，NEDC 综合续航
里程达到了 403 公里，远超同级别竞品，
较长的续航能力充分满足了消费群体
购买代步车的实际需求。自今年 5 月上
市后，零跑 T03 在 3 个月内累计销量已
突破 2687 辆。

在科技配置方面，零跑 T03 配置了
Leap On 智能车机、自动泊车等功能，切
实为用户带来便捷的操作体验 ；拥有
OTA 远程升级功能，让消费者在“第一
时间”感受车辆升级带来的乐趣。零跑
汽车身为新能源汽车企业，积极担负起
开拓市场重任，通过新能源汽车下乡活
动，打破现有市场僵局，将电动车注入
下沉市场。

零跑汽车
正式亮相许昌

许昌正达：全新起亚凯酷上市全新起亚凯酷上市

本报讯（记者 侯力强）在刚刚谢幕
的 2020 许昌秋季新能源车展上，众多新能
源车品牌亮相，给广大市民提供了方便，大
大推动了我市新能源车行业的发展。

今 年 ，各 行 各 业 都 受 到 疫 情 的 影
响，新能源车也不例外。这个月以来，
新能源车的发展步伐反而进一步加快。

9 月 1 日起，新能源车新政正式实
施，激发了企业活力，降低了企业准入门
槛。在准入政策层面降门槛的同时，新
能源车企动作频频反映出整个市场的
热度。仅 7月、8月两个月，新上市的新能
源车就有 20 多款，价位从 6 万元到 40 万
元不等，市场热度随即攀升。

在 2020 许昌秋季新能源车展上，包
括现金优惠、官方补贴、金融优惠、装具

优惠、售后优惠、保险优惠等，购买新能
源车能够获得的优惠十分丰富。据销售
人员介绍，目前，无论是经过升级、改款
的新上市车型还是在售的成熟车型，优
惠力度都很大，目的就是抢占市场。

记者在采访中了解到，无论是准备
换购的消费者还是新购车的消费者，对
于新能源车均有较高的关注度，但也有
消费者心存疑虑。市民刘先生说，很多
消费者对新能源车的性能、操控甚至价
格都很满意，但对于续航里程还是有些
不放心。刘先生表示，日后使用中充电
可能是个问题，毕竟不可能总是在市区
充电相对方便的区域用车。

许多新能源车经销商负责人认为，
新能源车在农村市场的潜力巨大。如

果要加快新能源车在城乡市场的普及，
除需企业自身让利外，还需要相关部门
提供一定的财政补贴来助推。只有这
样做，才能真正将农村消费者的购车热
情调动起来。“在老百姓对新能源车不
太熟悉的情况下，吸引我们购车的动力
主要是车辆优惠力度的大小，其次是配
套服务的好坏。”在 2020 许昌秋季新能
源车展上，一位消费者对记者说。

新能源车发展加速，优惠力度大

9 月 19 日，关乎众多机动车车主
“钱袋子”的车险综合改革正式启动。
此次改革在提质、增保的同时，还将使
保费整体有望下降 20%左右。笔者认
为，在这样的形势下，车险行业加快转
型迫在眉睫。

笔者了解到，此次车险综合改革最
吸引消费者关注的莫过于车险保障内
容的全面扩容、升级，然后是车损险保
障范围的扩大和附加险的增加。另外，
保费下降也会惠及更多消费者。

车险综合改革必然对市场和保险
公司车险经营的成本结构产生较大影
响，考验保险公司精算定价、风险管控、
成本核算的能力。这对经营粗放、经营
管理能力差的公司影响更大。车险综
合改革虽然有阵痛，但会最终推动保
险公司的经营从以销售、产品为中心转
化到以客户为中心。保险公司要对风
险和对价保费的变化所造成的成本结
构变化做好充分预测，并积极思考在经
营管理模式方面的应对措施，形成自身
核心竞争力，才能在改革的大潮中站稳
脚跟。

一个可以预见的趋势是，改革后市
场主体将会加剧分化，有些竞争力不强
的中小公司经营会更加困难。目前，已
有中小险企将车险改革视为重新定位
自己、建立经营特色的契机，正在积极
推动用创新服务来赢得市场。

行业转型
迫在眉睫
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