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“工行‘烟草贷’可帮了我不少忙。”
近日，我市某商户负责人对工行许昌分
行表示了感谢，非常认可工行的“烟草
贷”。

为满足小微企业融资需求 ，加大对
广大烟草零售商户的支持力度，近期，工
行许昌分行积极开办特色场景化经营快
贷业务——“烟草贷”。

工行许昌分行工作人员介绍，“烟草
贷”是工行针对烟草公司下游优质零售
商户（基于烟草公司提供的商户烟草订
货金额等数据，结合商户经营年限、经营
场所权属、稽查处罚记录等其他可获得
的数据筛选出的）推出的小额信用贷款
业务。该业务便于商户用于日常烟草订
购。

“烟草贷”是以小微企业主名义申

请办理的。其对应的经营实体工商登
记正常 ；借款人年龄在 18 周岁（含）至
65 周岁（不含）之间，拥有烟草专卖许可
证且烟草专卖许可证登记人为本人；经
营主体经营正常，有固定的经营场所。
其与烟草公司合作关系稳定，从事烟草
经营时间 2 年（含）以上，无烟草稽查处
罚记录。“烟草贷”产品具有线上申请、
智能审批、快速到账、随借随还、利率低
等特点，最高额度是 30 万元，最长期限
是 1 年。

为加快“烟草贷”的顺利落地，该行
普惠金融事业部多次组织业务骨干认真
研读“烟草贷”方案，并研究了合作方案，
制定了服务计划。“我行派专人对各网点
客户经理进行了‘烟草贷’业务培训，保
障客户在办理业务中体验良好，努力让

客户少操心、多省心。”工行许昌分行普
惠金融事业部总经理王丙钦说。

“对于满足该产品筛选条件的烟草
经销户，我行会安排客户经理上门走访
调查烟草经销户生产经营情况，及时收
集客户融资贷款需求，采集重要权重指
标信息，评定贷款额度，顺利帮客户贷
款。”王丙钦说，在满足烟草经销户融资
贷款需求的同时，该行为客户综合提供
结算、理财、代发工资、信用卡、电子银
行、贵金属业务等金融服务，切实提高对
小微客户综合化金融服务水平。

下一步，该行将不断运用“烟草贷”
等惠企产品，继续为企业“输血供氧”，扶
持小微企业、个体工商户渡过难关，为推
进稳岗稳企、护航地方经济发展履行大
行责任。

工行特色产品

“烟草贷”满足小微企业融资需求
记者赵晗旭 通讯员 晁伟斌 尚铁中

本报讯 （记者 李晓 通讯员 杜朋
飞）“所有开奖数据一目了然，走势分析
更加明晰，选号投注更轻松，而且能提醒
我各种彩票玩法的促销活动，真的太实
用了！”近日，在我市 41100041 号福彩投
注站内，彩民张先生对投注站内的电子
宣传屏赞不绝口。这是市福彩中心在我
市投注站设置的多媒体数字化宣传平
台，用直观的方式向彩民展示各类玩法
的开奖信息、彩票公告等。

据了解，在投注站安装电子宣传屏，
市福彩中心可通过远程操控，实时投放

福彩公益活动、彩票开奖、站点中奖、游
戏促销派奖等各种视频和图文，使投注
站业主和彩民及时接收有效的福彩信
息。

“电子宣传屏深受技术型彩民的青
睐，都夸赞它比以前的纸质走势图更直
观、更清晰。此外，最近一段时间，我的
投注站里研究彩票号码的彩民更多了。”
我市一家投注站的销售人员刘女士说。

由许昌市福彩中心打造的多媒体数
字化宣传平台，既是在新媒体时代下创
新福彩宣传工作的一次大胆尝试，又是

打通宣传工作“最后一公里”的有效途
径。随着电子宣传屏在市区投注站点的
全覆盖，不仅可以更好地服务彩民，而且
有利于更好地传播福彩公益理念，提升
品牌形象，正确引导广大彩民全方位认
识福利彩票，树立正确的购彩观，让更多
人为公益事业奉献自己的一片爱心。

市福彩中心搭建多媒体宣传平台

现今社会中，有不少家庭属于成长
型家庭。这种家庭的普遍特征是，孩子
年幼，父母正处于事业上升期。建行许
昌分行理财师建议，这种成长型家庭，
应及早理财，建立比较科学的风险管控
体系。

保证一定的现金流。家庭成员支
出需求的突发性和多变性，要求我们必
须有一定数量的流动资金，同时尽量分
散投资。该行理财师建议成长型家庭

先留出应急备用金，以家庭 3 个月的支
出为宜，之后把剩下的资金最大限度地
收获利息。大家可以选择投资货币基
金，以获取稳定的收益，也可以零存整
取强制储蓄存入银行。

增加商业保险。成长型家庭成员
除了社保等基本保障外，还应增加商业
保险。家庭保险的总保额应为家庭收
入年结余的 10 倍，保费为家庭年收入的
1/10。资金有限的成长型家庭可以优先

考 虑 给 家 中 的“ 顶 梁 柱 ”投 保 ，以 防 万
一。

开始投资。成长型家庭可根据家
庭承受能力，适当配置一些债券型、混
合 型 基 金 ，也 可 以 进 行 适 当 的 股 票 投
资。但股票投资风险较大，建议设置盈
亏平衡点，如果跌至平衡点以下就要及
时 止 损 ，以 避 免 遭 受 更 大 的 损 失 。 同
时，投资规划要注意长短期限配置。要
知道，理财产品协议一旦生效，投资者

是无法单方面终止合同的。因此，投资
者不能将全部资金投在一个理财产品
上 ，造 成 其 他 时 间 无 钱 可 用 的 情 况 出
现。

学会教育金规划。考虑物价上涨
和教育费用增长等因素，成长型家庭除
了生活支出外，还可以每月拿出一定的
钱进行基金定投。这样长期投资获得
的收益可作为孩子将来的教育金。

成长型家庭应尽早理财
记者 赵晗旭

“如果不是银行‘雪中送
炭’，公司就会面临经营困难，不
得不裁员。”广西塔易信息技术
有限公司副总经理龙振宁说，该
公司属于轻资产的中小企业，在
关键时期，金融机构及时提供融
资支持，这些“真金白银”有效缓
解了资金压力。
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