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一根扁担“挑”出甜蜜生活

撩开佛耳湖镇的神秘面纱之三蜂业发展

蜂业始于唐宋，兴于明清

□ 记者张铮

蜂业是长葛市佛耳湖镇的一个特色经济，始于
唐宋，兴于明清。

随着岁月的变迁，佛耳湖镇已经成为全国最大
的蜂产品集散地、全国最大的养蜂机具生产基地。

佛耳湖镇的尚庄村曾经连续两年被农业农村部
授予“全国乡村特色产业亿元村”的称号，这里有超
过一半的村民从事电商行业，年电商交易额超过8亿
元。

如果要说佛耳湖镇的蜂业发展，这些跳动的数
字最具说服力。

其实，佛耳湖镇能成为全国最大的蜂产品集散
地，其背后还蕴载着数不清的传奇故事。

11月12日，记者带您了解佛耳湖镇蜂业发展的
前世今生。
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到过佛耳湖镇的人都知道，这里没有大面
积的洋槐和枣树，没有大面积的油菜种植，也
就是说，此地并不适合养群蜂。

那么，既然这里自然环境并不适合养蜂，
究竟是什么原因，让佛耳湖镇上万人投身这甜
蜜的事业，并打造了蜂产品这个大产业呢？

“任何事物的发生，或多或少都有点儿根系
血脉，都有点儿历史渊源。”参与《佛耳湖镇志》
编纂、佛耳湖镇办公室主任李亚斌说，据史料记
载，佛耳湖镇一带蜂业的发展始于唐朝，兴于明
清。不过，那时只是少数人散养点儿蜜蜂养家

糊口，到清朝末期才有人学会用蜂蜡制作巢础。
100多年前，佛耳湖镇人就开始肩挑车拉地

在全国寻找养蜂人，收购产品的同时售卖一些
简单的养蜂工具。巢础即蜜蜂的窝巢，用老脾
和旧蜂蜡加工而成，销给全国各地的养蜂人。

20 世纪 70 年代末，改革开放的春风吹遍神
州大地。

富有创新精神的佛耳湖镇人想起了当地
祖辈遗传下来的蜂产品生意——加工巢础。
谁也没想到，就是这种似乎不起眼的小生意，
历经改革开放 40 年，竟带动了当地一个大产

业，把加工巢础单一的买卖发展到蜂蜜、蜂王
浆、蜂蜡、蜂胶、花粉等所有蜂产品的生产加
工。

由最初的肩扛担挑走四方，到拥有蜂产品
企业 230 多家、从业人员 2 万多人、年实现销售
收入 30 多亿元、年出口额 7000 万美元，成了全
国最大的蜂产品集散地。

河南蜂业商会会长杨宝科在一次全国蜂
业大会上曾自豪地说：“‘长葛蜂胶’‘长葛枣花
蜜’被国家批准为地理标志保护产品，一个行
业出现两个标志产品难能可贵。”

一根扁担的故事
1983 年 4 月的一天，佛耳湖镇东岗李村一

组的旧牲口棚里响起一阵鞭炮声，红色的鞭炮
纸屑散落在屋前金黄色的油菜花上。

人们好奇地驻足观看，见一组村民李满长
手执 10 多米长的鞭炮绕屋燃放，仿佛一夜间，4
间破旧的牲口屋变了样。

一口大锅，一个木制的榨蜡机，一台巢础
机，4 个年轻人，这就是佛耳湖镇第一家个人创
办的蜂产品加工厂的全部家当和员工。

李满长和他的“春秋巢础厂”成立了。村
里所有人包括李满长自己都没想到，就是这 4
间旧牲口屋，托起了他致富的梦，日后成为中
国乃至世界销售蜂蜡的第一大户，成为中国蜂
产品协会蜂蜡专委会主任。

谈起创业史，李满长脸上带着微笑，眼里

闪着泪花。
1978 年，15 岁初中毕业的李满长因家里穷

没再继续学业，和大多数人一样成了生产队的
一员劳力，因没有力气干农活儿，家里人便让
他跟着亲戚卖巢础。其实卖巢础也不是轻快
活儿，用扁担挑着几十公斤巢础到十多公里外
的车站，然后坐车到外省大山里找养蜂的人去
卖。

直到现在，李满长还记得第一次到的地方
是山西运城，亲戚带着他找了一个很便宜的旅
馆住下，然后就每人租了一辆自行车进大山寻
找养蜂人。

他们翻山越岭，每天都要骑百十公里的山
路。

那一趟，他赚了 17 块钱。兜里揣着小手巾

包着的毛钱硬币，李满长异常兴奋，这也是他
第一次“做生意”赚的钱。

“就这样跑了 4 年多，我手里有 600 多块钱
的存款，于是开始盘算着自己办厂。”李满长
说，那年他刚满 20岁。

凭着那份胆识和眼光，李满长的长兴蜂业
公司一直在快车道上奔跑着。1986 年，同行业
第一通过互联网跨境电商，当年出口到德国 14
吨蜂蜡，创汇 3 万美金；2001 年，取得河南省蜂
产品行业首家直接进出口权，不再依赖外贸出
口；2005 年，把蜂王浆带进欧盟和日本市场，并
在欧盟注册公司；2012 年，把蜂机具出口到国
外 ；年出口蜂蜡 3600 吨 ，花粉 300 吨 ，蜂胶 60
吨 ，成 为 全 球 蜂 产 品 行 业 名 副 其 实 的“ 大 哥
大”。

电商，插上了飞遍全球的金翅膀
坐在家里就接到订单，不出村头就收到了

货款，这对长葛市从事蜂产品产业的村民来
说，从天方夜谭变为现实。

2012 年，佛耳湖镇尚庄村驶进一辆邮政物
流车，车停在尚晓龙家门口，几百件蜂机具被
随机拉走，在人们的疑问和猜测中，尚晓龙说
出了他通过电商卖产品的过程。

一石击激起千层波，尚晓龙坐在家里通过

互联网卖产品的消息迅速在当地传开，一家、
两家……在不到半年的时间内，周围几个村子
冒出数百家电商户，有企业的通过电商销售产
品，没企业的通过赊账方式在网上销售蜂产
品。当地有点儿头脑的人，纷纷仿效做起了电
商。仅尚庄村，物流车就由最初的一辆发展到
每天 4辆车进村拉货。

佛耳湖镇岗李村不足 500 户人家，几乎家
家户户都从事蜂产品业务。

据不完全统计，全村有 150 多人专门从事
蜂产品网上销售，摇蜜机、蜂箱、巢框等各类蜂
机具电销每年达 1 亿多元，这个村的电商以惊
人的速度发展，被阿里巴巴集团誉为“岗李现
象”。

以岗李村为中心辐射的方圆几个村子，拥
有大小淘宝店近千家，每天物流走货 4 万多件，
年销售收入为 5亿多元。

一吨吨蜂产品，一箱箱蜂机具从这个当年
贫穷的土地上走向全国，发往全世界……

年出口蜂蜡 6000 多吨，占全国出口量的
70%；蜂胶 180 吨，占全国出口量 60%；蜂蜜 7000
吨，占全国出口量 20%；200 多种蜂机具走向 20
多个国家和地区，占全国出口量的 95%以上；2
万大军从事蜂产品行业年销收入 30 多亿，7 家
蜂产品企业取得了进出口自营权……

就这样，在这个地处中原不足 30 平方公里
的佛耳湖镇，创造出一串串神奇的数字，做大
做强了蜂产品这个行业。
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