
值班总编 雷剑德 编辑 李魏光 校对 苏雪莲

6 2018年 11月 15日 星期四

电话：4396868 E-mail：xcrbldf@126.com 许昌宜居宜居
YIJU XUCHANG

立冬之后，气温骤降，天气越来越
冷，对于忙碌了一天的人来说，温暖的
家会让人们感到舒适和温馨。于是，越
来越多的消费者开始通过软装饰品改
变现有的家居环境。近日，记者在莲城
家居市场看到，消费者除了挑选装修建
材之外，还在忙着选购软装饰品。

立冬后，软装饰品热销
11 月 10 日，记者在软装饰品销售

较集中的枫之秋家居卖场发现，大到
几百元或上千元的灯具、饰品，小到几
十元的靠垫、坐垫等都被摆在显眼的
位置。同时，壁毯、地毯等应季的软装
饰品也备受消费者欢迎。

正在选购软装饰品的吴清清告诉
记者，如今，“轻装修，重装饰”的装修
理念已成为潮流，越来越多的消费者
会买一些软装饰品点缀家居环境，不
仅舒适而且温馨。

枫之秋家居卖场的销售人员告诉
记者，随着装修理念的改变，人们越来
越注重家居环境的装扮。特别是在天
气变冷之后，来这里购买软装饰品的
消费者逐渐增多，不管是抱枕、灯具、
窗帘还是灯具、床上用品，这段时间都
很热销。

软装饰品融入生活，提升品位
刘三姐家居生活馆负责人刘秋告

诉记者：“立冬后，天气寒凉，越来越多
的消费者渴望温暖的家，开始选购各
种 软 装 饰 品 改 变 家 居 环 境 ，提 升 品
位。往年，消费者都是在硬装方面花
很多钱，对软装消费比较保守。如今，
设计师在设计时比较注重软装搭配，
消费者也能够接受这种理念。其实，
每一个家都非常需要软装饰品来点
缀，后期的软装需要与各种设计融合
并且延伸，才更具生活化和功能化。
这样才能更加体现软装的价值。”

刘秋告诉记者：“超过 95%的消费

者在硬装之后会进行软装，最简单的
也会选择合适的窗帘、壁画等。另外，
能够接受设计师软装建议的消费者在
不断增多。未来，软装市场会有很大
的发展空间。”
精美的软装饰品，为家居空间增辉

随后，记者来到天创国际装饰设
计，设计师田聚源告诉记者：“从空间
搭配、家居装饰的角度来说，家居饰品
的选择对房间整体的搭配效果影响很
大。比如，古朴素气的饰品最配田园
风格，富贵华丽的饰品搭配法式风格、
欧式风格效果很不错，典雅庄重的饰
品可与英式风格搭配。”至于色彩和饰
品图案，田聚源认为，一要与房间主人
的喜好相一致，二要与房间的整体软
装格调和色系相匹配。“不过，相对来
说，饰品的选择余地还是比较大的，没
有说一定要按照什么原则来选，可以
按照自己的眼光充分享受色彩和图案
搭配的乐趣，合适的家居饰品能够让
空间靓起来。”

软装饰品市场潜力巨大
有需求就有市场。消费者对软装

饰品需求的旺盛，莲城家居商家能不
能提供相应的服务？

记者对莲城家居市场走访后了解
到，软装饰品销售的店面除了产品销
售外，配套服务也比较齐全，如提供免
费测量、安装、维修等服务。

水木装饰的设计师告诉记者，实
际生活中，软装相对硬装更具随意性，
季节更替时属于销售旺季。目前，莲
城家居市场上的软装公司和设计师逐
渐增多。与此同时，消费者对软装的
需求进一步旺盛。因此，其巨大的市
场潜力吸引了众多家居卖场、装饰公
司、设计师的加入。软装饰品成为未
来发展的方向和趋势，这在家装行业
已经得到了认同。

立冬后软装饰品热销
消费者忙选购

本报记者 毛鸽 文/图

建安区北海之滨风景秀丽、生态宜居 牛书培 摄

图为消费者在枫之秋家居卖场选购抱枕等软装饰品

“双 11”的购物狂欢刚刚过去，城西
的中梁·西都府将带来另一场狂欢。11
月 17 日，中梁·西都府千万元级王府示
范区开放，将有四重震撼看点来袭和特
大“红包雨”连续狂降。

狂降特大“红包雨”，为你的“双11”
补贴

为了给 11 月 17 日展厅开放预热，
中梁·西都府的第一波“红包雨”已经让
大家感受到了中梁·西都府的诚意。据

悉，第二波“红包雨”将于 11 月 15 日、16
日每天上午的 10 点再次任性来袭，不可
错过！只要关注中梁·西都府微信公众
号即可参与。另外，11 月 17 日现场还有
抓钱游戏，可以轻轻松松拿现金。

恐龙乐园空降许昌，体验重返侏罗
纪

为了回馈许昌社会各界对中梁·西
都府项目的关注与支持，中梁·西都府
还斥资百万元搭建恐龙乐园，现场将重
现侏罗纪时代的史前壮观场面。

恐龙乐园里活灵活现的“恐龙”将让
大家穿越至史前时代，神秘而又刺激的感
官体验一定会让大家流连忘返。带上孩子
一起来吧！同样，关注中梁·西都府微信公
众号即可进入门票申领通道。

近千份王府豪礼赠全城，精彩活动
欢乐呈现

记 者 从 中 梁·西 都 府 营 销 部 了 解
到，11 月 17 日，展厅开放现场还为大家
准备了近千份王府豪礼，其中将有百份
家电礼，只要到现场即可参与抽奖，把
惊喜带回家。另外，还有千个精美抱枕

被等礼品，到访就送哦！现场还有海洋
探险、9D 观影等精彩活动。

千万元级王府示范区，让人大开眼
界

中梁·西都府作为 TOP 级御系产
品，汲取了王府中式建筑精髓，与中梁·
魏都府同脉，匠造恢宏府门与国韵大
境，营造千万元级的王府示范区。从记
者提前观察到的王府示范区现场来看，
将成为西区标杆性的示范区。

据了解，中梁·西都府择址城西门
户核心，将打造城西全龄化的社区生
活。其首批近 50%房源，价格仅在 5600
元/㎡—5999 元/㎡之间，而且可分期付
款，最低首付 5.5 万元，并享受 3 年无忧
退房保障。中梁·西都府还推出了“老带
新”活动，老客户带新客户成交，送 2000
元超市卡。目前，中梁·西都府正火爆认
筹中。

中梁·西都府王府示范区11月 17日开放
“红包雨”、恐龙乐园、百份家电礼、千个精美抱枕被等礼献许昌

本报记者 秦水淼 文/图

2013 年年底，刚大学毕业的郑伟涛
以 2800 元/平方米的价格在镜湖花园买
了一套 135 平方米的房子，很多朋友不
理解他的做法。在很多人看来，北海公
园附近离市中心区域那么远，很不方
便。

“我当时买的是一个亲戚介绍的房
子，价格不算低，周边的瑞贝卡·潩水庄
园的价格在 3000 元/平方米以上。我看
中这个地方是因为觉得其潜力很大。”
郑伟涛说。

近 日 ，记 者 在 建 安 区 采 访 时 了 解
到，建安区政府周边区域的住宅均价从
3000 元/平方米到 6000 元/平方米用了
5 年时间。目前，该区域各项目正在如火
如荼地建设，道路交通逐步完善，但生
活配套还略有不足。业内人士分析，5 年
内，建安区政府周边区域或将成为一个
更成熟的住区。

一片房企争相角逐的热土
伴随着城市建设步伐不断加快、郑

许一体化战略稳步推进、如火如荼的城
市中轴线工程建设，许昌中心城区向北
的大片区域成为众多房地产开发商争
相角逐的热土。特别是建安区的成立，
让许昌的城市框架进一步拉大，许昌城

市向北发展的趋势越来越明显。
建安区凭借独特的区位优势、优良

的营商环境、厚重的历史文化底蕴，引
起了社会各界的广泛关注，也吸引了众
多房地产开发商在建安区政府周边区
域谋篇布局。因此，这一区域得到了快
速发展，人居环境得到了不断优化，城
市配套和城市设施逐步完善，医院、学
校、商超、广场、游园等应有尽有。一个
有魅力、有实力、有潜力的新建安逐渐
呈现在人们眼前。

据了解，2013 年前后，这一区域的
房子售价在 3000 元/平方米左右。由于
建安区当时没有成立，发展前景尚不明
晰，购房者对距离中心城区较远的这一
区域比较排斥。

2008 年，市民尚女士的父母在镜湖
花园以 2200 元/平方米的价格买了一套
房子，遭到尚女士的反对。

“当时在这里买房子，我是不看好
的，最终没能阻止他们，因为钱是他们
掌握的。但是现在来看，他们的决定是
对的。”尚女士告诉记者。诚如她所言，
今天的建安区政府周边区域已不是往
日所能比的，交通路网、基础设施的逐
步完善，直接拉近了购房者的心理距

离。
“建安区政府周边区域成为热点，是

其核心的地理位置决定的。该区域住宅产
品类型丰富，大户型、洋房、别墅等高端产
品应有尽有。从长远来看，该区域还有很
大的发展空间。”业内人士认为。

一个生态宜居的新建安
去年以来，建安区政府周边区域成为

房地产开发商争相角逐的投资热土。一些
省内、省外知名品牌房企陆续进驻，搅热
了这一区域。各大开发商你追我赶，使建
安区政府周边区域呈现出一派繁忙的建
设景象。在农大路上，常绿·北海壹号院、
正商·书香华府、亚新·美好莲城等项目已
形成规模。这些项目产品类型丰富，让市
民有足够的选择空间。

在总占地面积约 150 亩、集多种景
观于一体的北海公园周边，有恒达·北
海龙城、瑞贝卡·潩水庄园、大正·鲲府、
中梁·首府、建业·北海森林半岛等小
区。作为许昌市确定的城建重点项目，
北海公园凭借多样的水景、毗邻商业区
的优势，吸引了众多房地产开发商在附
近谋篇布局。

近年来，我市着力打造富有时代特
色、彰显传统文化、拥有优美环境的水

生态文明城市，使城市因水而美、缘水
更盛。

良好的生态与自然环境，以及清洁
高效的生产环境，让建安区成为名副
其实的宜居之地。生活在充满希望的
建安区，人们的幸福感油然而生。如
今，一个充满活力、朝气蓬勃的新建
安正在发生有史以来最美丽的变化。
这种变化，必将让城市更加宜居、让
百姓更加幸福。

配套设施不断完善，未来可期
记者在采访中了解到，镜湖花园作

为该区域的老小区，周边的餐饮、教育、
零售、医疗等配套设施已经初具规模。

“刚入住的时候，找个卖饭的都不容易。
特别是晚上，很多小饭店早早就关门
了。现在好多了，在周边买东西、吃饭都
比较方便。”郑伟涛说。

随着城市建设的快速发展、城市框
架的不断拉大，建安区政府周边区域虽
然有公交车通行，但由于线路单一，覆
盖范围较小，公共交通不便的问题仍然
存在。然而，在该区域，不管是东西走向
的新元大道，还是南北走向的魏武大
道、腾飞大道，都非常通畅。文峰路作为
未来的城市道路，在重新翻修后必将成
为连接中心城区的主干道。

近年来，建安区政府周边区域的快
速发展引起了社会各界的广泛关注。恒
达集团（控股）有限公司、瑞贝卡地产、
腾飞地产等本土品牌房企及中梁地产、
常绿集团、亚新地产、正商集团、建业地
产、锦艺地产等外来房企相继进驻，开
发了高层、洋房、别墅等产品类型，使得
该区域成为热点。未来，该区域还将有
更大的发展空间。

对于区域发展而言，建安区政府周
边区域的城市建设成果显而易见。“建
安区政府周边区域已经发展的五年是
初期阶段、重新再造阶段，而下一个五
年是从初期阶段向中期阶段发展过渡
的五年。过渡阶段的这五年是政策红
利、政策效应、政策补给释放的五年，是
区域规模化、品牌集中化的五年，是区
域整体价格梯度、产品分化及客群结构
相对趋于稳定的五年。同时，作为郑许
一体化的核心区域，其未来的规划、前
景及目标，都是在未来五年中推进和见
效的。”业内人士指出。

交通、商业、教育等配套设施不断完善

建安区政府周边区域未来可期
再给建安区5年时间，还购房者一个更成熟住区

本报记者 胡永鑫

近日，读者拨打本报电话咨询，地
段、户型都不错的楼盘推出几套尾房，
价格比之前相对优惠，但有朋友告诉
他尾房就是指一个楼盘项目销售到最
后剩下没卖出去的房源，不能买。

其实，尾房又称尾楼，不能等同于
烂尾房或一般空置房，里面也藏有“优
质股”。尾房是指项目销售八九成以后
剩余或长时间没有销售出去的房屋。
业内人士认为，当商品住宅的销售量达
到 80%时，开发商已经获利，因此就进
入项目的清盘销售阶段。此时，其所销
售的房产，一般称为尾房。

明确尾房的类型，尾楼里也能淘到
“黄金屋”。

受“低开高走”市场规律的影响，很
多阶段性尾房是值得购买的好房子。
一些大型楼盘会分为若干个开发周期，
在项目销售的前期，由于开发商急需回
笼资金，所以在认购期及开盘期会拿出
一部分较差的房子低价出售，而将一部
分朝向好、楼层好、户型好的优质房源
留下来，等到阶段性销售后期作为压场
或开发商留着自用。

逢阶段性销售淡季或者年末冲量
的时候，开发商会将自留的房源拿出

来，配合促销活动出售。由于此时尚处
于整个项目的一二期，相较于三四期而
言价格升值空间更大，所以这样的房源
也是值得购房者快速入手的。

本身“有缺陷”而遗留下来的房
子。这些房子或朝向不好、采光不足，
或楼层不佳、位处两级，或采光面小、遮
挡严重，这种房源在购买时就一定要谨
慎挑选。但是，由于其促销力度大，针
对一些不是用于自住的投资客来说是
一个好的选择。

各种原因被退回来的房子。消费
者由于个人原因办不了贷款的房子、单
位集体购房后剩余的房子。记者在走
访时发现，很多楼盘都存在一些由于上
述原因所产生的尾房。以东城区某楼
盘为例，目前市场均价为 7500 元/㎡，
剩余的一期尾房全部在 20 层以上。但
碰巧有一位客户由于办不了按揭贷款

而退出一套房子，楼层为 11 楼，按照合
同价仅 7000 元/㎡，所以购买这样的尾
房还是很实惠的。

开发商出于资金周转等原因抵押
的房子。购房者在碰到这样的房子时，
一定要多注意，在签合同时要写明产权
证何时到手。诚信的开发商往往会坦
诚相告房子确实被抵押，然后约定只收
订金的情况下他们去银行解押，把产权
证交到购房人手里再收房款，整个步骤
需要 2 个月时间。若是碰到必备手续
不齐或未缴纳土地出让金的尾房，千万
不能购买。

由于前期多种因素没有获得市场
认可而形成的尾房。这一类型的尾房，
除非在推广上加大力度后客户能够增
多，否则建议购房者还是不要选择，因
为要是长时间的闲置很可能会演变成
烂尾楼。

明确了尾房的诸多成因，有助于购
房者甄别优劣尾房，同时也能够顺利地
规避风险，这是淘到“黄金屋”的关键。

资金不够雄厚时，尤其对于积蓄不
多，但又想尽快改善住房条件的年轻
人，选择尾房不失为是一种较好的选
择。因为在同样的条件下，选择尾房在
价格、付款方式上有一定的讨价空间。
同时，在这时去挑房，会对项目的前
期承诺、质量及物业管理有更加清晰
的了解，大部分可以即买即住，买房
也 买 得 更 踏 实 。 尾 房 基 本 上 都 是 现
房，房子本身的质量问题已经经过时
间的检验，问题大多暴露出来，风险
较小。

由于尾房的数量不多，所以楼层、
朝向、户型等可供选择的不多。但尾房
并不等于差房子，是否应该购买，还要
结合房子本身的情况综合来考虑。

尾房≠烂尾房 尾楼里也能淘到“黄金屋”
本报记者 赫欢欢

11 月 17 日至 25 日，长达 9 天的大
商新玛特鸿宝店（以下简称鸿宝店）25
周年庆系列活动将盛大启幕。届时，鸿
宝店旗下各业态和天狗网将同步出
击，线上线下互为依托，用“满额赠”、

“满就减”、惊爆价、重磅回馈、抽奖、一
口价等多种促销方式大“宴”全市消费
者。

昨天，鸿宝店由内到外已经布置
得喜气洋洋，抬头便是大红色门楣贴
和气球的海洋，中厅上方“劳斯莱斯”
造型的星空吊顶美轮美奂，整个中厅
的环廊在吊灯的照射下更加明亮、开
阔，多个楼层、多个品牌在专厅营造的
店庆氛围让人耳目一新。

鸿宝店工作人员表示，本次 25 周
年庆与以往店庆相比力度更大、优惠
更多、形式也更加新颖，除了商品活
动、重磅品牌的单品活动、独家促销活
动、天狗网活动、会员活动以外，还有
团购活动、热场氛围活动。如果想在 9
天的周年庆期间又快又省地购物，最
好提前做好攻略。比如，重磅品牌平时
折扣力度有限优惠很少，但是在商场
一年一度的周年庆时候也会给予顾客
大力度的回馈。像这样的品牌大家提
前关注一下店庆信息，到时候就能做

到稳、准、狠地下手。此外，本次周年庆
期间，百货服饰类全场 5 折起，女鞋类
满 99 元 减 50 元 ，黄 金 饰 品 低 至 299
元/克……其他还有专属感恩特惠活
动、名品特卖惠等，让人应接不暇。

逛累了怎么办？鸿宝店营销部负
责人表示，周年庆期间，淘宝店还准备
了千个棒棒糖、千块鲜花奶油蛋糕、千
个粉红甜筒冰激凌，请大家免费吃。对
了，还有网红摔碗酒、纯正的大商红酒
请大家免费品鉴。就连大家喜欢的满
赠礼品，鸿宝店也是精挑细选，不仅有
叔叔阿姨们喜欢的名牌食用油、无盐
腐竹、东北大米等，还有年轻人喜欢的
高格调进口红酒、澳洲牛肉，更有备受
青睐的金条、小米液晶电视机等等您
来抽。

鸿宝店营销部工作人员说，本次
周年庆无论是活动力度还是赠品的选
择，无论是卖场布置还是供应商的配
合度都是空前的。而让他们坚持的信
念就是，知道大家除了需要时尚、精
致、实惠的商品，还需要舒适的购物环
境，在购物之余还要有吃有喝有休闲
娱乐的地方。他们有义务、有责任提供
质优价廉的商品，让大家享受高品质
的生活。

大商新玛特许昌鸿宝店 25周年庆将于
本周末启动

百万好礼大“宴”全城宾客
本报记者 刘丹凤 文/图
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鸿宝店内部分专柜已抢先布置一新鸿宝店内部分专柜已抢先布置一新


