
值班总编 徐民府 编辑 王雁 校对 余文钰

6 2019年4月30日 星期二

电话：4396868 E-mail：xcrbldf@126.com 许昌宜居宜居
YIJU XUCHANG

为加强我市房地产经纪机构备案
管理工作，规范房地产经纪活动，保护
交易及经纪活动当事人的合法权益，
促进房地产市场健康发展，我市根据

《城市房地产中介服务管理规定》（建
设部第 97 号令）、《房地产经纪管理办
法》（住房和城乡建设部第 8号令）等有

关规定：凡在我市从事房地产经纪业
务活动的，设立房地产经纪机构分支
机构应当自领取营业执照之日起 30 日
内，到所在直辖市、市、县人民政府建
设（房地产）主管部门备案；按照《河南
省人民政府关于推进三十五证合一改
革的实施意见》要求，自 2018 年 10 月 1

日起我局不再颁发房地产经纪机构备
案证。现将市区范围内符合备案条件
的房地产中介机构备案信息向社会进
行公示，以供开展二手房按揭业务的
各银行、企业及购房群众参考。今后，
我局将进一步加大房地产中介市场整
顿和清理力度，维护中介市场良好秩

序。提醒广大市民一定到已备案的房
产中介机构进行二手房交易，保护好
自己的合法权益。

（经纪机构备案有效期为一年）

许昌市住建局
2019年1月24日

许昌市区房地产中介机构
2019年第二批已备案的15家企业名单公示

许昌市区房地产中介机构2019年第二批已备案的15家企业名单
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公司名称

襄城县美宜家房地产经纪有限公司许昌魏都区分公司

河南美山房地产经纪有限公司曹魏古城分公司

许昌德宜房地产中介有限公司

许昌华莲房地产经纪有限公司

许昌中通房产营销策划有限公司

许昌亿家房地产经纪有限责任公司学府街分公司（1）

许昌亿家房地产经纪有限责任公司建安大道分公司(2)

许昌亿家房地产经纪有限责任公司许都公园分公司(3）

许昌亿家房地产经纪有限责任公司前进路分公司（4）

许昌海贝房地产经纪有限公司

许昌窝窝房地产经纪有限公司

许昌市民达房地产中介服务有限公司

许昌顶辉房产信息咨询有限公司

许昌玖捌房地产营销策划有限公司

许昌启富房产信息有限公司

备案地址

许昌市建安大道许昌市环城供销社 1幢 1层 3、4、5间

许昌市西大街与清虚街交叉口 6幢 1层东起 9、10间

许昌市威尼斯花园 8A 幢 1至 2层南起第 2间

许昌市文峰路 2500 号

许昌市清虚街以东恒达相府 5号院 2幢 1层第 1间

许昌市东城区魏文路瑞贝卡·家天下 50幢 1至 2层第 5间

许昌市建安大道 78号 1幢 1层西起第 4—9间

许昌市东城区安和街健发御园小区 2-27-28门面房

许昌市前进路怡景花城 1幢 1至 2层南起第 3间

许昌市东城区天宝路南侧空港新城商业一期 1605 室

许昌市东城区南海街南侧恒大绿洲 18幢 1层东第 4间

许昌市榆柳街 7号

许昌市八一路骏景尚都花园 5幢 3层东起北排第 2间

许昌市魏都区相府街 s04号

许昌市八一路微型电机厂门面房 1226 号

备案号

2019-001

2019-002

2019-003

2019-004

2019-005

2019-006

2019-007

2019-008

2019-009

2019-010

2019-011

2019-012

2019-013

2019-014

2019-015

房地产市场向来有“金三银四红五
月”的说法，这段时间是房地产市场的
旺季，被称为“黄金期”。许多开发商加
大推盘力度，推出优惠措施来吸引购房
者。不少刚需购房者也期待着能在打
折力度大的时候，选到自己心仪的房
子。业内人士提醒购房者，优惠虽然是
利好，但风险也存在。要想淘到合适的
高性价比房源，该注意的事项不可忽
视。

几种购房“套路”要注意

特价房源细考量。一般而言，特价
房源不多，而且优惠力度很大，购房者
在捡便宜的心理刺激下，很容易冲动买
下。对此，业内人士提醒购房者，在付
款之前，一定要对房源进行全面的考
察。事实上，开发商往往会挑底层、顶
层、采光不良、户型不太规整、靠近道
路、朝向不佳等不易销售的房源作为特
价房源。购房者一定要考虑好自己的
住房需求和入住后的舒适度。比如，如
果对住房的采光比较重视，就尽量不要
选择底层或者朝向不好的房源。

打折、促销要问清。在市场淡季，
开发商都会推出很多优惠政策。平时
不打折，现在打九五折或“1 万元抵 5 万
元”等，能吸引一大批购房者。可细心
的人会发现，所谓最低折扣，很有可能
是把房源原有的价格提高了再打折，或
者捆绑了车库，最终卖给购房者的还是
原价。业内人士提醒购房者，可以先研
究好意向项目的价格走势、网签均价，
然后决定要不要入手。

“黄金期”购房，要学会这几招

任何一种促销手段都是为了吸引
更多人的关注，为楼盘聚集人气，但人
气高并不代表楼盘不存在问题。所以，
购房者一定要淡定面对各种促销方式，
筛选出有实力、信誉好的开发商。

明确合适的购房时机。房价趋稳、

优惠力度大是购房者出手的好时机，但
这只是房地产市场的共性，并不代表适
合购房者自身的购房时机已经到来。
每个人都有自己的特殊情况，购房者在
做出购房决定之前，一定要考虑经济
能力能否承担房价压力。首付、装修
费用、税费加上月供是一笔不小的开
支，尤其对于年轻购房者来说。如果
具备购房条件，月供最好维持在工资
的 50%以内，购房之后还需合理控制
消费。

生活配套设施眼见为实。入住生
活配套设施齐全的小区，不仅能提高
生活质量，满足日常所需，房子还有
很大的增值空间。一般来说，无论期
房 、 现 房 ， 都 要 实 地 考 察 其 配 套 设
施 。 要 先 察 看 大 环 境 ， 考 察 附 近 生
活 、 商 业 、 教 育 等 配 套 设 施 是 否 齐

全。购房者可以亲自走走，估算一下
到最近的菜市场需要多长时间；上班
高峰时期交通状况如何；孩子上学是
否 方 便 ； 附 近 有 没 有 娱 乐 和 运 动 场
所、购物中心等。

菜鸟也要着眼长远。对于首次置
业 的 青 年 人 来 讲 ， 买 房 没 有 经 验 可
谈，但一定注意，买房前要根据实际
情况，考虑付款方式和所能承担的首
付款。年轻夫妇置业时，必须考虑到
将 来 有 了 孩 子 和 双 方 父 母 暂 住 的 需
要，最好选择三房。业内人士提醒，
只要交通便利、周边配套齐全，二手
房也可以考虑。

样板间只是参考。如今，很多楼盘
为了吸引购房者，都推出了各种户型的
样板间供购房者参观。楼盘的样板间
不仅装修各具特色，而且软装也非常漂

亮。很多购房者喜欢参观样板房，因为
样板房比沙盘更直观。

业内人士提醒，参观样板间时，购
房者一定要用冷静、客观的眼光去“挑
剔”房间结构布局和质量。

不要忽视合同。买房是件大事，购
房者一定要慎重，多听、多问，不要轻易
交认购金，更不要轻易签合同。如果确
定购房，一定要仔细阅读合同，一些细
节问题必须问清楚。开发商的所有承
诺，必须体现在合同中。

一天看3个楼盘即可。很多人购房
的误区是不停地看，不停地对比。其实
在“黄金期”买房时，每天最多“货比三
家”，从价格上进行对比，从区域位置上
进行分析，固定一个区域，看 3 个楼盘即
可。否则，看得越多，越拿不定主意，反
而耽误了最佳时机。

房地产开发商“黄金期”优惠力度大，业内人士提醒：

避免购房“套路”理性面对优惠
本报记者于兰琪

4 月 10 日—5 月 10 日，办 6 桌以
上宴席，并使用汉酱酒、茅台王子
酒、茅台迎宾酒中国红等 7 款产品
中 任 意 一 款 为 唯 一 白 酒 ， 可 享 受

“一桌送一瓶”的优惠。
对白酒行业来说，“五一”至

“十一”是相对的销售淡季。而这段
时间，却是婚宴等宴席的旺季，因
此，宴席用酒成为白酒品牌争夺的

“主战场”。
4 月初，茅台酱香酒营销有限

公司联合许昌富乐贸易有限公司、
许昌成跃商贸有限公司、许昌中州
皇冠贸易有限公司等三家经销商推
出 宴 席 活 动 ， 汉 酱 酒 、 茅 台 王 子
酒、茅台王子酒金王子、茅台王子
酒珍品、茅台迎宾酒、茅台迎宾酒
中国红、仁酒等 7款产品联袂登场。

据了解，这 7 款产品均是茅台

酱香酒的主推产品，在许昌有较大
的 消 费 群 体 。 这 7 款 产 品 涵 盖 低 、
中、高档，价格从 100 多元一瓶到
四五百元一瓶不等。

此次茅台酱香酒推出的宴席活
动，宴席范围不仅包括婚宴、满月
宴，同时还包括寿宴、生日宴、同
学聚会、公司聚餐等。2019 年 4 月
10 日—5 月 10 日，凡办以上类型宴
席 6 桌以上，使用汉酱酒、茅台王
子酒、茅台迎宾酒中国红等 7 款产
品中的任意一款为唯一白酒，均可
享受“一桌送一瓶”的优惠。欲知
详情可到位于南海街奥体花城 3 号
楼门面房东起第一间的许昌富乐贸
易有限公司、位于三鼎大厦 22 楼的
许昌成跃商贸有限公司、位于文峰
路与建安大道交叉口的许昌中州皇
冠贸易有限公司咨询。

茅台酱香酒宴席活动
火热进行中

汉酱酒、茅台迎宾酒中国红等7
款产品“一桌送一瓶”

本报记者秦水淼

在五一劳动节即将到来之际，
商家们都陆续推出了让利活动。随
着人气的攀升和消费需求的增长，
莲城家居市场也不例外，“五一”大
促销已经悄然拉开序幕。

“五一”大促销拉开序幕，市场升温

4 月 28 日，记者走访莲城家居
市场时发现，居然之家许昌店、水
木装饰、阔达装饰、亚丹家居、梦
天木门、刘三姐家居布艺等各大家
居卖场、装饰公司都呈现出一派繁
忙 的 景 象 ， 消 费 者 有 的 在 挑 选 产
品，有的在认真研究设计方案。

据记者了解，近日市区许多家
居商家都已提前开始了“五一”大
促销。虽然经过“3·15”消费者权
益日的火热促销，但商家仍然不愿
放弃“五一”这个掘金的好时机。
由于之前已有不少楼盘已经交房，
各大装饰公司及家居商家纷纷针对
这部分准客户推出旺季装修“掘金
攻略”。

居然之家许昌店负责人告诉记
者：“每年的‘五一’假期，卖场的
客流量较平时都有大幅增加，今年
的促销活动更是优惠，希望有装修
需求的消费者来卖场选购产品。”

除卖场外，装饰公司也迎来了
订单高峰期。据记者了解，最近，
到水木装饰、阔达装饰等公司咨询
的消费者也比往常多。阔达装饰的
设计师告诉记者：“这些天，公司几
乎每个设计师手里都有好几个项目
等着施工。”

商家看准市场需求，抓住节点促销

据记者了解，由于这段时间装
饰公司、家居卖场的客户到访量比
平 时 增 加 了 许 多 ， 各 商 家 对 “ 五
一”大促销寄予厚望。水木装饰负
责人王金鬿告诉记者，目前，莲城
家装行业竞争很激烈，这恰恰说明
有市场需求。蛋糕还是这么大，就
看谁能更精准地锁定目标客户。要

抢占市场，商家除了抓住节点促销
外，更重要的是提供更完善、细致
的服务和性价比更高的产品。

从事家装设计多年的刘三姐家
居布艺负责人刘秋告诉记者，装修
材料不是“快消品”，消费者在购买
时 必 须 谨 慎 。 商 家 只 有 用 优 质 服
务、优质产品获取业主的青睐才是
长久之计。只有得到消费者的信赖
与支持，商家的知名度才能进一步
提升，市场份额才能进一步扩大。

商家诚意让利，消费者放心选购

亚 丹 家 居 负 责 人 张 霞 告 诉 记
者：“这段时间，产品销售还是比较
乐观的，每天来店里咨询、选购产
品的消费者真不少。大部分消费者
都来了好几次，提前看好产品，就
等着假期来签单，享受最优惠的价
格。”

居然之家许昌店负责人告诉记
者：“假期前夕，卖场内各品牌家居
的销售都出现了不同程度的升温。5
月至 10 月是结婚旺季，刚性需求旺
盛 ， 此 次 活 动 更 是 将 折 扣 降 到 最
低，消费者可放心选购，不要错过
购物良机。”

“我准备今年年底结婚。婚房是
去年年底交工的，那时候天气太冷
没有装修。现在我们已联系好水木
装饰了，希望在结婚之前装修完，
尽快搬进去。”正在水木装饰和设计
师沟通设计方案的小刘告诉记者。

家里正在装修的张明芳告诉记
者：“装修的业主都很不容易，大家
都是家居市场的常客，即使一块木
地板、一个花洒也是货比三家之后
才买的。”像张明芳一样，大多数消
费者表示，他们会在购买产品之前
仔细比较产品的质量与性价比。所
以 ， 家 居 商 家 更 应 严 把 产 品 质 量
关，提升服务水平，诚意让利，只
有这样才能吸引目标客户群，扩大
销售份额。

“五一”大促销拉开序幕 莲城家居市场升温

商家诚意让利
消费者放心选购

本报记者毛鸽

“早上好。”“您好，上班了，路上注
意安全。”4 月 24 日 7 时 50 分，在许昌瑞
贝卡·新天下小区大门口，瑞贝卡物业
工 作 人 员 对 上 班 出 门 的 业 主 送 上 问
候。同一时间，襄城瑞贝卡·和天下
小区，瑞贝卡物业工作人员正在 19 号
楼 1 单元门前铺设红地毯、调试音响，
为一名结婚的业主提供礼宾服务……
这 些 是 瑞 贝 卡 物 业 开 展 的 “ 早 送 晚
迎”“结婚送喜”为业主服务活动的场
景。

一句问候、一个微笑，让业主感

受到了贴心关怀。为了进一步提升服
务质量，增进与业主之间的感情，为
业主提供更好的贴心服务，瑞贝卡物
业创新推出了“早送晚迎”为业主服
务活动。每天上班、下班高峰时期，
物业工作人员都会在小区大门口对每
一 个 上 班 出 门 的 业 主 道 一 声 “ 早 上
好”“上班了，路上注意安全”，对下
班回家的业主送上 “下班了”“欢迎
您回家”等问候。

“物业工作人员的问候、微笑，给
了我们好心情。”“问一声好，挥手致

意，让我们享受到了瑞贝卡物业的亲
情、温馨服务。”瑞贝卡·新天下小区
业主张先生、谷女士对瑞贝卡物业的
贴心服务尤为赞赏。

每当有小区居民结婚，物业工作人
员就打开小区喷泉，播放优美音乐，
还忙着设置音箱、铺设红地毯；迎亲
车队经过大门时，公维、客服人员列
队迎宾……许昌瑞贝卡·和天下小区业
主周先生的女儿结婚，提前一天，瑞贝
卡物业楼宇管家就和周先生一起把送
亲路线走了一遍。结婚当日，物业楼宇

管家全程帮忙，工程师傅及时安排好用
电，公维队员维持车辆进出秩序，环境
管家及时打扫卫生……

“早就听说瑞贝卡物业的服务好，
没有想到就连业主结婚需要的各项服
务都想到了，物业做得真周到，服务
得真全面……”4 月 23 日，在许昌瑞
贝卡·兴天下 41 号楼，一位前来参加
婚礼仪式的亲友，看到瑞贝卡物业工
作人员提供的礼宾式服务赞不绝口。

除了开展“早送晚迎”“结婚送喜”
等为业主服务活动外，瑞贝卡物业还创
新开展了“业主乔迁之喜，物业工作人
员登门送祝福赠鲜花”等具有瑞贝卡物
业特色的便民服务活动。通过开展这
些活动，瑞贝卡物业加强了与业主的沟
通，增进了与业主的感情，拉近了与业
主之间的距离，营造了温馨、和谐的小
区氛围。

“早送晚迎”“结婚送喜”……

瑞贝卡物业特色服务让业主感受“家”的温暖
本报记者秦水淼通讯员冯磊

市民在某楼盘咨询 李保垒 摄

许昌富乐贸易有限公司133酒库摆放的茅台酱香酒 (资料图片)


