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你 心 目 中 最 理 想 的 家 是 什 么 样
的？是在大自然，与森林、动物为伴，还
是 在 都 市 ，享 受 着 高 科 技 所 带 来 的 便
利？无论是哪一种，总会有人用你最期
待的方式，带给你最想要的生活。通过
整合设计、自然、文化和科技，国际高端
家电品牌卡萨帝专为社会精英打造了
一种独特的、全新的生活方式，重新赋
予家新的定义。

5月 18日、19日，卡萨帝“墅式人生”
高端生活体验展在三鼎·三家电建设店举
行。海尔集团河南分公司全网总监朱宇、
海尔集团河南分公司卡萨帝品牌总监王
荣霞、三鼎·三家电总经理刘冰等出席了
本次活动的启动仪式，来自全市的懂生
活、爱艺术的消费者相聚活动现场，共同
参与了一场艺术与生活的盛宴。

从家的艺术中发现爱的意义

卡萨帝“墅式人生”高端生活体验
展是由国际高端家电品牌卡萨帝打造
的高端家庭生活艺术体验平台，秉承着

“科技、精致、艺术”的理念与生活态度，
“墅式人生”旨在聚拢志趣相投的精英
家庭，尊享家庭时光，感知生活的艺术，
从家的艺术中发现爱的意义。

5 月 18 日，在三家电建设店门前，
卡萨帝落成了标杆级墅式样板间，成套
化家电、沉浸式体验和全场景式交互，
都 让 这 里 成 为 业 界 与 用 户 关 注 的 焦
点。走进“墅式人生”的样板间，可以发
现，高端生活全场景被真实呈现，依托
几大产业的高端家电，主办方以别墅式
生活概念打造了艺术客厅、艺术厨房、
艺术衣帽间、艺术浴室等几大生活化场
景。

“卡萨帝改变了传统厨房，这种既
美观又高端的厨房正是我想要的，”在
艺术厨房空间里，F+自由嵌入式冰箱等

全 嵌 入 式 家 电 打 动 了 白 领 女 性 赵 女
士。这款冰箱曾在《你好！生活家》曝
光，搭载 MSA 控氧保鲜科技实现细胞级
养鲜，配合光动能套系厨电与天沁蒸汽
式洗碗机，真正完善了家庭饮食链，实
现食材储鲜、美食烹制和餐具清洗一站
式完成。

“天玺空调的多温风能让不同的人
感受到不同的出风温度，再也不用担心
孩子会因温度低而受凉了。”在艺术卧
室空间里，一位用户站在天玺空调前感
叹道，现在的科技真先进，天玺空调能
吹出多种温度的“拐弯风”，以满足老
人、婴幼儿等不同个体的需求。产品主
讲人表示，卡萨帝天玺空调创新的多温
风、“拐弯风”可以满足不同用户的多种
需求，云玺家用中央空调在行业内首推
生态微风模式，能为用户带来凉而不冷

的微风体验。
在艺术卫浴空间中，微蒸汽空气洗

洗衣机能解决 7 大高端面料的洗护难
题，配合天沐套系与瀑布洗燃气热水器
CH3，完 善 了 家 庭 成 套 化 用 水 解 决 方
案。在艺术书房空间中，搭载固态薄膜
制冷技术的无压缩机酒柜，能为珍贵葡
萄酒提供酒窖级储藏方案。

卡萨帝开辟全新高端家电时代

“墅式生活”见证了一个品牌的成
长与变革，卡萨帝从洞察高端需求到共
创高端生态，从发展高端趋势到开辟全
新高端家电时代，一件颠覆性的产品背
后是无数次场景试验，超大规模的真实
生活场景关注，以及与用户、设计师、行
业专家的真实对话。当设计师成为体
验者，当明星艺术家成为传播者，卡萨

帝 靠 产 品 与 生 活 之 间 的 信 任 ，成 就 所
有。

对城市精英人群而言，物质层面的
满足固然重要，精神层面的享受更不可
少。除了实景体验高端生活方式之外，
卡萨帝与顶级生态联盟伙伴携手向更
高的理想进发，为精英阶层提供整套高
端生活方式解决方案。这种一站式的
体验能满足从衣食住娱到人文关怀、情
感关注层面的种种需求，最终唤醒物质
之上的精神回归。

卡萨帝作为海尔集团的高端品牌，
代表着海尔集团及家电行业领先的科
技与创新实力，拥有冰箱、洗衣机、冰
吧、酒柜、热水器、厨房电器、电视，生活
家电等 8大品类。

资深行业人士表示，如今，以家电
行业为代表的制造业正处于分化调整

阶段，国家层面推动供给侧结构性改革
的根本，就是鼓励相关企业加快产品创
新和模式创新，加速家电业转型。在这
种形势下，卡萨帝在业内为用户构建起
生活场景式的体验馆，不仅将高端生活
场景一一呈现出来，而且将用户的使用
场景，以高端的姿态向用户进行展示。
这种全新模式的体验式营销，必将引领
行业由卖产品向“卖体验”转变。

三家电锁定高端用户
卡萨帝销量高速增长

三家电提供的销售数据显示，2016
年，卡萨帝在我市的销售额不到 200 万
元 ，2017 年 增 加 至 300 多 万 元 。 2018
年，卡萨帝的销售额一举突破 800 万元，
距离突破“千万元大关”指日可待。海
尔集团河南分公司全网总监朱宇表示，

卡 萨 帝 在 许 昌 的 销 售 增 速 居 全 国 第
一。销量高速增长与本土家电连锁卖
场三家电的精准营销大有关系。

2016 年，当全国的家电卖场都处在
转型期的水深火热中时，三家电已经为
转型进行了尝试。在三家电南关店一
楼的黄金区域，三家电专门为卡萨帝开
辟了一个 200 多平方米的体验专厅。在
体验专厅里，沙发、红酒、咖啡、甜品在
卡萨帝几大高端家电产品的烘托下，几
乎成了体验专厅的“标配”。三家电总
经理刘冰在体验专厅里不止一次地表
示，这里不以销售为主导，完全向消费
者免费开放，大家可以来这里办公、学
习，还可以和朋友来这里喝咖啡、聊天
儿。体验专厅就是想给大家提供一个
空间，一个大家期望的、理想中的生活
空间。

为了让高端用户更好地体验高端
家 电 带 来 的 便 捷 和 舒 适 ， 三 家 电 自
2017 年起，由专人运送高端衣物护理
机等产品，主动走进高端社区，免费
为用户清洗、护理高端衣物，受到用
户的交口称赞。今年，这一活动还将
继续走进市区各大高端社区。不仅如
此，2018 年以来，三家电建设店卡萨
帝专厅常年为用户免费清洗、护理衣
物 。 在 此 类 精 准 的 营 销 活 动 带 动 下 ，
卡萨帝微蒸汽空气洗洗衣机、卡萨帝
天玺空调、云玺家用中央空调、卡萨
帝嵌入式高端成套厨电等被广大用户
熟知。

卡萨帝许昌地区负责人表示，今
年，三家电将与更多的高端领域进行
跨 界 合 作 ， 如 大 型 知 名 连 锁 建 材 城 、
高端月子会所等，共同打造“高端生
态圈”，为用户提供高端生活方式的一
体化解决方案，引领家电行业持续升
级。

为用户举办零距离、全方位生活场景式体验展，开辟全新高端家电时代

高端家电联手三家电为市民解读“墅式人生”
本报记者刘丹凤文/图

演绎百年国匠风范，呈现美好府
系园林大作。5 月 18 日，中建·观湖珑
府洋房首期开盘暨景观示范区开放活
动圆满举行。中建·观湖珑府洋房 1 号
楼、2 号楼开盘劲销，同时，中建·观湖
珑府景观示范区盛大开放，展示了气
韵悠长的府系园林大作。

一场精彩的《简舞春秋》舞蹈表演
为开放活动拉开序幕。随后，众多客
户进入景观示范区参观，体验中建·观
湖珑府的超凡魅力。精美典雅的景观
示范区引得各位来宾赞叹不已，现场
气氛热烈空前。

与此同时，激动人心的选房活动
也同步进行中。客户们怀着激动的心
情在等候区翘首以盼。随着主持人的
叫号，拿到选房顺序号的客户进入选
房区，谨慎挑选心仪的房源。

而在外面等待的客户也是满心期
待，时不时地来回走动，时刻关注销控板
剩余房源情况。随着时间的流逝，每个
客户都离向往的生活更近了一步。

选房时间有限，大部分客户都果
断出手。成功认购的客户抑制不住内
心的激动，喜悦之情溢于言表。而还

未选房的客户则不免有些焦急，生怕
自己中意的房源被别人抢走。

现场气氛热烈，中建·观湖珑府的
工 作 人 员 及 时 为 每 一 位 客 户 答 疑 解

惑。随着一个个客户选中房源，领取
象征选房成功的金钥匙，现场礼炮轰
鸣、掌声热烈，激动喜悦的气氛感染着
在场的每一个人。

经过近两个小时的紧张选房，销
控板上“全线飘红”，中建·观湖珑府首
期洋房开盘告罄。

开盘之后，微信签到抽奖的举行，
则将现场气氛再次推向高潮。电视、
空调、洗烘一体机、扫地机器人等一个
个大奖相继产生，购得心仪房源，赢得
家电豪礼，每一位业主的脸上都洋溢
着灿烂的笑容。

据了解，中建·观湖珑府是河南中
建 地 产 斥 巨 资 打 造 的 新 中 式 临 湖 社
区，西靠 3800 亩鹿鸣湖体育公园，东接
许昌东站，雄踞东城区和市城乡一体
化示范区双区的战略高地。作为河南
中建地产“落子”许昌的开端，该项目
将以全新的设计理念，全力打磨集家、
宅、园、社区、文化五位于一体、和谐统
一的“五品好房”，致力于打造最优秀
的品质社区。

中建·观湖珑府将不负众望，以优
厚的城市资源，以“国匠著、鹿鸣湖、中
国府”的新中式建筑风格兼以德式元
素，筑就汉魏国风大宅。高层、洋房、
叠墅三种形制空间，重新定义许昌新
中式府系生活。

中建·观湖珑府洋房首期开盘
暨景观示范区开放活动圆满落幕

本报记者胡永鑫文/图

市民在中建·观湖珑府售楼部等待抽奖

“5·20”，因为谐音“我爱你”，成为人
们表达爱意的日子。对瑞贝卡物业来
说，这一天则是“便民服务日”。

5 月 20 日一大早，瑞贝卡物业工作
人员便布置好了活动现场。除了每月都
有的理发、磨剪子抢菜刀等外，瑞贝卡物
业还增加了修鞋、健康咨询、清洗空调、
清洗油烟机、清洗地垫、维修小家电等便
民服务项目。

业主们早早地赶到活动现场排队等
候，有拿剪刀等着磨的，有提着鞋要修
的，有咨询健康常识的，有拿着地垫要清
洗的……瑞贝卡各小区“5·20”便民服务
活动现场一派繁忙的景象。

“我们这些老年人不出小区门，就能
每月享受瑞贝卡物业的免费理发，真是
很方便。”在瑞贝卡·和天下“5·20”便民
服务活动现场理完发的业主李先生说。

“瑞贝卡物业想得真是很周到，还能帮我
清洗地垫。”在瑞贝卡·和天下独居的王
老先生对瑞贝卡物业的便民活动赞不绝
口。“小禄，你会修理家电，我家的电风扇

坏了，你给我看一看。”住在瑞贝卡·潩水
庄园 12 号楼 2 单元的刘女士说。不到 5
分 钟 ，工 程 部 的 禄 松 生 师 傅 就 给 修 好
了。“今天上午，禄师傅已修了 10 多台电
器了，马上到中午了，我家的电器改天再
让禄师傅修。”刚刚理过发的住在 8 号楼
4单元的李女士说。

瑞贝卡物业为“5·20”便民服务活
动进行了精心准备。在瑞贝卡·新天下，
活动开始不到 20 分钟，服务摊点就摆放
了 10 多把要磨的菜刀。工作人员为每
把菜刀贴上标签以便业主辨认。从上午
8 时 30 分至 10 时 30 分，赵师傅为业主磨
了 20多把菜刀。

在瑞贝卡·潩水庄园服务的禄师傅
连续工作了近 4 个小时，修好了 10 多双
鞋子、20 多条拉链。他一边修，一边向
业主传授有关的保养知识。

据了解，自 2013 年 10 月起，瑞贝卡
物业把每月 20 日定为“便民服务日”，他
们根据季节推出不同的便民服务项目，
让业主们感受到体贴入微的关爱。

为业主理发、磨剪子抢菜刀、维修小家电、清洗地垫……

“5·20”，瑞贝卡物业用便民服务“爱业主”
本报记者秦水淼通讯员冯磊

卡萨帝艺术卫浴空间嘉宾为“墅式人生”高端生活体验展剪彩

5 月 1 日起，国务院出台的《降低社
保费率方案》开始执行。5 月 20 日，记者
从胖东来获悉，在许昌市税务局的办税
服务中，胖东来在首个优惠月即享受到
政策“红利”，享受到了实实在在的降率
减费。

胖东来相关工作人员表示，《降低社
保费率方案》是一项实实在在与企业分
享政策“红利”、助力企业发展的惠民政
策。自该方案开始执行以来，许昌市税
务局在办税服务中派出专人对胖东来进
行了详尽的宣传督导，梳理了缴费流程，
帮助其进行了降费测算。在此过程中，
胖东来对相关的减费政策也有了更清
晰、全面的了解。通过测算，在第一个政
策优惠月份 5 月份，胖东来整体缴纳的
社保费为 368 万元，比 4 月份少缴纳了
39 万 元 ，比 上 年 5 月 份 少 缴 纳 了 15 万
元，平均每名员工每月少缴纳社保费用
80 元。国家和市税务部门的一系列帮
助和服务举措让胖东来从企业到员工都
切实感受到了国家和政府部门的关心和
体恤，也切实享受到了“红利”和好处。

众所周知，胖东来的企业文化是“自
由和爱”，爱不仅包括对顾客的爱，还有
对员工的爱。政策带来的“红利”，让胖

东来省下了一笔不小的费用。胖东来相
关工作人员表示，这笔费用将用于保障
员工的切身利益，确保每一名员工的养
老保险、医疗保险、失业保险、工伤保险、
生育保险等都能够得到充分的保障，进
一步提升员工的归属感，把员工利益放
在首位，为员工创造公平、尊重、温暖、快
乐的工作氛围，让企业对员工的爱不断
传递、升华。员工快乐了，自然会把快乐
传递给顾客，从而形成一种爱的文化，惠
及广大市民，惠及社会上的更多人，让更
多的人生活得更轻松。

胖东来相关工作人员表示，他们一
定会用足、用好这项社保费降率减费优
惠政策，让广大员工享受到国家的政策

“红利”，也让胖东来的企业文化沉淀成
一种信仰，进而形成体制，为社会带来更
多尊重，以及对爱的思考和启迪……

未来，胖东来一定会坚定信念，打造
一个体现民族精神、凝聚民族力量、融合
世界先进文化信仰、切实做到以人为本
的楷模企业，让中国商业也能为世界商
业和人类的发展作出更大的贡献，让商
业为人类带来更多的快乐，用实际行动
去传播、分享自由和爱。

社保费降率减费

胖东来在首个优惠月
享受政策“红利”

本报记者刘丹凤

在瑞贝卡·潩水庄园活动现场，业主在排队修鞋 秦水淼 摄

5月18日14时30分，许昌市创业服务中心突然响起一阵消防警报声，随后，一
队消防人员迅速行动，不足10分钟就控制了火势，将人员有序疏散至安全地带。

这是许昌远航物业服务有限公司正在举行的综合消防演练。演练结束后，许昌
远航物业服务有限公司总经理毛相雨高度肯定了此次演练，并对下一步消防培训工
作提出了明确要求。

于兰琪 摄


