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“人如果没有梦想，和咸鱼有
什么区别。”周星驰电影中的这句
台词早已成为很多人激励自己的
经典语句。

崔 根 旺 很 喜 欢 这 句 话 。 农 民
出身的他没有富裕的家庭，没有高
学历，打过工，当过司机，但是心怀
梦想的他不甘于当一名司机。他
处处留心，不断学习，四处请教，先
是成为一名花卉园艺师，后来又创
办了鄢陵灏旺园林绿化工程有限
公司（以下简称灏旺园林）。凭借
扎实的技术和对市场的深入了解，
他带领公司稳扎稳打，健康发展。
他被推选为社区“两委”班子成员，
带领群众依靠种植花木走上了致
富道路。

6 月 5 日，记者来到鄢陵县马栏
镇于寨社区，采访了崔根旺。

从司机到花卉园艺师

崔根旺是一个非常用心的人。
他 高 中 毕 业 后 曾 经 跟 随 亲 戚

外出打工。1992 年，他受聘到当时
的鄢陵县北方花卉集团，当了一名
司机，可他有点“不务正业”。“身边
的其他司机一闲下来，大多是谈论
去哪儿吃饭喝酒，去哪儿玩，我比
较喜欢花木行业，经常自学，向老
师傅请教。”崔根旺说。

他一边做司机，一边学习花木
知识。不同树种有哪些特性、如何
养护、如何防治病虫害、如何人工
培 育 等 ，他 都 用 心 去 记 ，虚 心 请
教。慢慢地，他掌握了多种花木的
育苗、养护技术，由一名司机成长
为技术员。当时，鄢陵县北方花卉
集团承担了脱毒樱花的人工组培
和繁育项目，他有幸参与了这个项
目。

在 鄢 陵 县 北 方 花 卉 集 团 工 作
期间，他在掌握花木种植技术的基
础上，尝试入行。刚开始，他从事
苗木经纪工作，承接项目，联系卖
家 ，寻 找 树 源 ，赚 取 少 量 的 差 价 。
在那期间，他也踏入了种植领域，
不过种植量小。“那段时间，花木行
业正处于发展的旺盛时期，苗木经
纪人的工作还不错。”崔根旺说，后
来，花木行业有所下滑，加上经济
形势遇冷，“互联网+”等新模式涌

现，苗木经纪人的工作不再吃香。
头脑灵活的崔根旺在 2010 年

注 册 了 公 司 ，并 在 百 度 等 网 络 平
台及《中国绿化》《景观园林》等行
业期刊上进行推广。2013 年，他创
办了灏旺园林，流转土地 300 多亩，
种植了四五十个品种的十几万株
各类苗木，并在省内和山西、内蒙
古等地承接各类绿化工程。

崔 根 旺 很 重 视 学 习 。 工 作 之
余，他总是沉下心来，研究种植技
术，提高自己。2015 年，他参加了
北京林业大学组织的培训，获得了
花卉园艺师资格。近年来，他带领
公司员工参加花木交易博览会和
鄢陵秋季花木交易会，多次获奖。

在经营公司方面，崔根旺坚持
“求精不求大”，他以种植蜡梅、迎
客松、桂花等为主，在了解种植技
术 的 基 础 上 ，研 究 和 把 握 市 场 行
情，不跟风，不追求短期效益，注重
树种管理，打造精品树种。

在他的带领下，灏旺园林走出
了一条健康发展的路子。

被评为“最美苗木人”

扎实的专业技术，为崔根旺经
营好企业奠定了基础；文明经商、
诚实守信的经营理念，使他赢得了
客户。“我们的客户大多是老客户，
我们坚持以真心换真心，为客户提
供高质量苗木、全方位服务，让他
们无后顾之忧。”崔根旺说。

曾 经 有 一 个 洛 阳 的 客 户 找 到
崔根旺采购蜡梅，用于商业住宅小
区的绿化。那位客户由于经验不
足，购买蜡梅时只说要一定高度和
冠 幅 的 蜡 梅 ，对 根 部 直 径 没 有 要
求。结果，当崔根旺安排人将 200
多棵蜡梅送到他的工地时，被告知
合 乎 标 准 的 只 有 四 五 十 棵 ，其 余
160多棵都不符合标准。

“按理说，这是客户的失误造
成的，我们可以不用承担责任。但
是，为了不损害客户的利益，我们
将不符合标准的 160 多棵蜡梅全都
又拉了回来，栽回基地里，又为他
们送去了符合标准的蜡梅。”崔根
旺说。

这种处理方式，为崔根旺赢得
了忠实的客户。与这件事情相比，

另一单业务带来的损失更大，当时
崔根旺的处理方式让客户非常感
动。

2014 年，湖南的一个客户通过
网络联系到崔根旺，欲购买苗木。
通过现场考察，客户痛快地订购了
8 万多元的苗木，崔根旺便安排人
采挖。没想到，当工人们正在忙碌
的时候，客户打来紧急电话，表示
由于甲方规划变动，订购的苗木全
都不要了，并一再表示歉意。

“这位客户要的苗木，除了我
自己的，还有从朋友那里协调的。
客户作为乙方，因为甲方变卦也要
蒙受损失。为了不让客户蒙受更
多损失，我安排人把挖出来的苗木
全都又栽上，并给予了朋友一定的
补偿。”崔根旺说。

如今，灏旺园林的客户遍及全
省各地及周边省市。凭着诚实守
信的经营理念，崔根旺赢得了客户
的信赖。去年，鄢陵花木市场通过
网络投票评选出“最美苗木人”，崔
根 旺 获 得 了 2018 年 度“ 最 美 苗 木
人”评比冠军。

带领社区群众致富

马 栏 镇 于 寨 社 区 紧 邻 鄢 陵 县
城，人多地少。过去，社区群众大
多种植蔬菜，收入来源以销售蔬菜
为主。但是，种植、销售蔬菜的收
益较少。

2013 年，崔根旺被推选为社区
副主任。2018 年，他任社区党支部
副书记。作为社区“两委”班子成
员之一，崔根旺发挥自己优势，帮
助、引导社区群众流转土地近 1000
亩，发展花木产业，每年承接绿化
工程 3000 多万元。目前，于寨社区
群众开办园艺公司近 20 家，该社区
已经从蔬菜种植基地转变成为花
木基地。

为帮助群众致富，崔根旺免费
为种植户提供花木种植技术和市
场供求信息，并发挥自己人脉广的
优势，帮助种植户销售苗木。他曾
经帮一户种植户销售美国红枫，销
售额十几万元。

崔根旺热心社会公益事业，积
极投身精准扶贫工作。他优先录
用有劳动能力的贫困户到自己的

种植基地务工，近年来共为十几户
贫困户提供了工作岗位。

自进入社区“两委”班子以来，
他发挥党员的先锋模范带头作用，
带领群众修建村里的道路，改善社
区学校的办学条件。2014 年，他垫
资十几万元，重修了社区的“连心
路”，使石庄自然村与于寨自然村
连接起来，并与县城东环路相通。
在修路过程中，由于道路穿过崔根
旺的种植基地，他二话不说，主动
把树移栽出去，为修路提供便利。

逢年过节，他都去看望、慰问
社区的孤寡老人和贫困户，关心他
们 的 生 活 ，为 他 们 送 去 生 活 必 需
品。近年来，他累计捐款捐物 10 多
万元，树立了良好的企业形象。他
多次被评为优秀共产党员，还被授
予 2017 年度“鄢陵最美人物”称号。

从司机到“最美苗木人”
——记鄢陵灏旺园林绿化工程有限公司总经理崔根旺
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上图：6月7日，受长葛市红十字会邀请，许昌有为医疗器械有限公司参加长葛市
2019年“爱心助考”志愿服务活动。图为该公司负责人在志愿服务活动启动仪式结束
后，为志愿者和考生家长演示心肺复苏技能。

魏东雅 摄

右上：6月7日，在长葛市第一高级中学门口，长葛市青年创业创新联合商会组织
会员开展“爱心助考”志愿服务活动。图为志愿者向考生赠送矿泉水。

魏东雅 摄

右下：6月7日，鄢陵县关工委有关人员带领爱心企业张丘百货的志愿者到鄢陵县
第一高级中学、第二高级中学开展志愿服务活动。图为张丘百货志愿者为参与爱心送
考的出租车司机送上矿泉水。

刘向华 张永博 摄

崔根旺

本报讯 （记者 魏东雅） 6 月 10 日 ，
许昌德通混凝土产业技术研究院有限公
司 （以下简称许昌德通） 与许昌经典商
品 混 凝 土 有 限 公 司 （以 下 简 称 许 昌 经
典） 签订合作协议，共同投资建设运营
商品混凝土搅拌站项目。双方表示将发
挥各自优势，联手推广振动搅拌高性能
混凝土业务。

许昌德通是具备生产超高性能混凝
土装配式结构及材料研发产业化能力的
高 新 技 术 公 司 ， 已 具 备 所 需 的 关 键 人
才、核心技术、领先标准、科研平台等
条件。在核心技术方面，许昌德通的振
动搅拌技术为国际首创，引领行业变革
方向。振动搅拌可以激发材料本身的潜
能，改善材料的微观结构，使混凝土的
耐久性、工作性等关键指标和性能得到
革命性提升。振动搅拌所需要的水泥剂
量较少，不仅可以减少烧制水泥所需要
的能源，而且能减少燃煤和分解石灰石
释放出来的二氧化碳，还减少了燃烧和
分解产生的其他有害气体，有助于节能
减排，符合国家的环保政策。在人才方
面，许昌德通积极引进国内细分行业顶
级专家，进行技术合作及产业化推广。

“我们未来的战略规划是要实现销售
额超十亿元和超百亿元。商品混凝土搅
拌站和绿色搅拌工厂是我们战略规划的
一个重要支撑，是我们的重点发展方向
和领域。目前，许昌德通已与老挝、斯
里兰卡等国进行洽谈和合作，与恒大集
团的合作项目也将于下个月投产，与许
昌 经 典 合 作 的 经 典 新 型 建 材 已 建 成 投
产。在许昌范围内，还有 1 个项目正在建
设，8 个项目正在立项。此次签约，达成
了与许昌经典的合作，将来我们要发挥
各自优势，以最快的速度推广振动搅拌
高性能混凝土业务。”许昌德通董事长张
良奇说。

许昌经典成立于 2006 年，经过十几
年的发展，在商品混凝土搅拌站建设、
运营方面积累了丰富的经验，是许昌商
品混凝土行业中的佼佼者。“目前，许昌
混凝土市场总量已超百亿元。随着市场
扩大，行业竞争越来越激烈，同质化现
象越来越突出，低价竞争对市场的损害
较 大 。 我 们 一 直 致 力 于 研 发 差 异 化 产
品，建设绿色工厂。许昌德通振动搅拌
技术符合当前市场需要。经过多次研究
和探讨，我们决定强强联手，推广振动
搅拌高性能混凝土业务，争取打造许昌
范围内的混凝土生产标杆企业，并以点
带面，辐射全省乃至全国。”许昌经典董
事长贾富晓说。

许昌德通与许昌经典

联手推广振动搅拌

高性能混凝土业务


