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有家，有爱，有“东易”。近日，东
易日盛装饰许昌店的员工得知许昌
家居行业一名同行的孩子身患白血
病在郑州住院治疗的消息后，立即发
起了爱心捐款。该公司负责人带领
全体员工踊跃捐款 4000 余元，并到
郑州看望了患者。

东易日盛装饰许昌店总经理王
甫告诉记者，东易日盛装饰自创立以
来，经常自发组织爱心捐助活动，奉
献爱心已经融入企业文化，也深深根
植员工心中。东易日盛装饰在莲城
广大市民的关心与支持下，不仅为市

民打造绿色、环保、舒适、温馨的家，
而且将无私奉献的企业文化传承下
去，温暖每一个需要帮助的人。

记者了解到，东易日盛装饰是一
家拥有雄厚实力的品牌装饰企业。
一直以来，其坚持设计为魂、诚信为
根、质量为本、优质服务的服务理念，
坚持用良心做好每一项工程，把客户
的家当自己的家来装修，赢得了客户
的交口称赞。口碑相传，始终如一，
东易日盛装饰争当行业标杆，引领装
饰潮流，让市民健康装修、无忧装修。

东易日盛装饰许昌店
组织员工捐款献爱心

本报记者毛鸽文/图

东易日盛装饰许昌店员工捐款现场合影

城市综合体诞生以来，人们就把
其与庞大的建筑群、商业中心、城市
坐标联系在一起。它们是城市繁华的
符号，更是城市的名片。

恒达·金汇广场——许昌人居升
级里程碑式的作品，以全新的建筑理
念及五星好房敬献城市，以建筑美学
与居住价值的双重标准，缔造 62 万㎡
大都汇城市综合体，为改变一座城而
来。

城市中轴商脉
四大中心同筑许昌商业巨擘

恒 达 · 金 汇 广 场 位 于 中 心 城 区 、
东城区、建安区三大区域交会地带，
独享三大区域交会红利，并由南向北
形成“大商新玛特许昌鸿宝店——春
秋楼——察院西街——小十字街——
曹 魏 古 城 北 城 门 —— 恒 达 · 金 汇 广
场”商业龙脉。恒达·金汇广场位于
商脉龙头，财富价值不言而喻。

人气是房屋对外出租的保障，更
是房东涨租的资本。恒达·金汇广场
金钻公寓独享四大中心 （居住中心、
商 业 中 心 、 教 育 中 心 、 商 务 办 公 中
心） 优势资源：

居住中心——由周边的恒达·相
府 、 西 湖 左 岸 、 莲 城 首 府 、 天 宝 华
府 、 金 色 家 园 等 大 规 模 居 住 小 区 组
成，提供了稳定的消费群体。

商业中心——以胖东来金汇广场
店为中心，恒达·相府商业街等成熟
商业配套分布周边，满足业主各种生
活需求。

教育中心——许昌高中、建安区
一高、市一中、市八一路小学等大批
优质教育资源汇聚，让居住在恒达·
金汇广场的孩子赢在起跑线上。

商务办公中心——由八一路、北
关大街及天宝路沿线的写字楼组成，
恒达·金汇广场恰好处在交会地带。

四大中心可为恒达·金汇广场提
供源源不断的人流，人潮蜂拥而至，
还愁房租不涨？

万千繁华中的城市中央现房

一 城 繁 华 之 地 ，重 要 的 不 仅 是 房
子，还有潜力无限的未来。恒达·金汇
广场 50㎡金钻公寓，空间灵活多变、创
意无限，无论是企业办公还是个人创
业，都是理想场所，未来更是万千人潮
的抢租之地！

中心之上，实景现房，看得见、摸得
着。恒达·金汇广场压轴之作，优雅建
筑立面、至臻园林景观、匠心精工工艺，
每 一 个 细 节 都 将 品 质 体 现 得 淋 漓 尽
致。85㎡自住、投资两房，113㎡都市舒
居三房，215㎡墅质大平层，即买即住，
全城“争”藏……

上市房企27载深耕，为品质护航

恒达集团（控股）有限公司是香港
上市房企（股票代码：3616.HK），始创于
1992 年，连续多年荣获“河南省房地产
综合实力 50 强”称号，目前下辖 9 家房
地产公司，其中许昌恒达房地产集团有
限公司和禹州市恒达房地产有限责任
公司具有国家房地产开发一级资质。
恒达集团秉承“诚信经营，兑现每一个
承诺”的理念 ，专注于“恒达·5D 生活
家”产品价值观。

27 年来，恒达集团扎根许昌、布局
中原，项目遍布郑州、许昌、信阳等 7 座
城市。截至挂牌上市之日，恒达集团累

计开发项目 46 个，已开发及待开发面积
约 560 万㎡，集高端美墅、城市综合体、
高端住宅于一体，使 12 万名业主实现了
品质居家梦。大品牌护航，让购买恒
达·金汇广场房子的业主更放心！

巨擘联手，胖东来强势入驻

恒达集团是本土地产界的龙头房
企，成功开发了恒达利市场、奎楼商业
街、文峰游园中心商业区、魏武游园商
业街等经典商业项目。胖东来是许昌
乃 至 河 南 首 屈 一 指 的 综 合 性 商 贸 企
业。胖东来强势入驻，将为广大业主提
供国际化的商业享受和全新的都市生
活。

有品牌 有品质 有配套 有未来

恒达·金汇广场：繁华之上筑荣华
本报记者胡永鑫

7 月，天气炎热，是大家公认
的家装淡季。然而，记者了解到，
经历了上半年的市场储备及广泛蓄
客，伺机而动的莲城各大家居卖场
及 品 牌 商 家 ， 在 7 月 份 主 动 出 击 ，
再掀冰爽“惠”热潮。

冰爽一夏 实惠装修

记者了解到，近日莲城众多家
居商家纷纷推出冰爽“惠”活动，
而且力度很大。居然之家许昌店、
水木装饰、阔达装饰、梦天木门、
皇派门窗、大自然地板、刘三姐家
居生活馆等品牌商家均开启了“冰
爽一夏，实惠装修”的酬宾活动。

即日起，居然之家许昌店“冰
爽 一 夏 ， 实 惠 装 修 ” 活 动 正 式 启
动。居然之家许昌店负责人告诉记
者，为了让广大市民在炎炎夏日来
一次凉爽的购物之旅，卖场携手百
余个家具品牌共同让利。从客厅、
卧室到厨房，卖场的降价产品涉及
居家生活的各个方面，种类繁多，
美观实用，能满足消费者不同的需
求与品位，而且所有优惠商品均有
品 质 保 证 ， 享 受 完 善 的 售 前 、 售
中、售后服务。

阔达装饰为回馈莲城广大新老
客户，特别针对签单的客户倾情推
出 让 利 活 动 。 此 次 活 动 不 仅 力 度
大、实惠多，而且召开多场户型分
析会，现场为装修业主解疑释惑。

另外，记者了解到，亚丹家居
倾情推出“购亚丹，省一夏”让利
活动；梦天木门推出定制健康家活
动；大自然地板推出“新品上市，
巨惠震撼来袭”活动；刘三姐家居
生活馆“夏季大减价”优惠活动火
热进行中，床品、布艺、窗帘、软
装饰品等有不同程度的优惠，不仅
如此，顾客到店内咨询有惊喜。

刚需消费者货比三家

记者了解到，虽然莲城家居行
业年中促销活动刚过，但是 7 月份

的优惠热潮力度不减，更多家居品
牌以优惠、服务、开业等为主题主
动出击，倾情促销，既吸引了刚需
消费者，又刺激了普通消费者。

阔达装饰的首席设计师党妮娜
告诉记者，7 月虽然天气炎热，但
是准新人和老师等刚需消费者仍然
赶在夏天装修。

党妮娜告诉记者：“夏天装修的
主力人群都是刚需消费者。这些业
主拿到新房钥匙后，都会尽快完成
装 修 ， 然 后 早 日 住 进 属 于 自 己 的
家。对于刚需消费者来说，不管什
么季节，只要想装修，又刚好赶上
商 家 的 优 惠 活 动 ， 就 会 果 断 出 手
的。”

党妮娜认为，从目前市场情况
来看，各大家居商家在 7 月份的促
销力度与促销时间正在明显加大和
延长。这对于想避开装修高峰或是
爱精打细算、货比三家的准新人和
老师而言，无疑是个好消息。

产品质量与服务也很重要

业内人士告诉记者，由于装修
的季节性因素及商家的营销惯性，7
月历来是家居市场的传统淡季。因
此，下半年淘特价品的机会多了。
然而，除了价格之外，产品质量与
服务也是重要卖点。

该业内人士认为，如今的市场
竞争越来越激烈，很多产品的价格
越来越透明，于是商家不断提升服
务品质。从原先的小门店到现在的
星级卖场，这两年，专业市场升级
及外来连锁品牌的进入，对莲城家
居 业 的 软 、 硬 件 提 升 效 果 非 常 明
显。而行业竞争的白热化，也让各
大家居卖场和商家绞尽脑汁出新招
儿、奇招儿，吸引消费者。各大家
居卖场和商家针对自身特点，纷纷
推出或完善了先行赔付保障、无理
由退货、一站式服务等市场保障、
售后服务与增值服务，最大的受益
者正是广大消费者。

7月，莲城家居商家
纷纷推出冰爽“惠”活动

本报记者毛鸽文/图

每年 7 月份的毕业季，都会有一批
大学生告别校园，进入工作岗位，由此
带来了租房旺季，而许多毕业生却因为
缺乏租房经验常常碰壁。近日，不少毕
业生向记者反映在租房过程中遇到的
纠纷，期望给予支招儿。

核查房产中介资质

【案例】毕业生小王想在国家许昌
经济技术开发区租房，他从网上找了一
家中介，租下一间公寓。双方签订的租
房合同约定每月租金为1000元，这家中
介还要求小王缴纳押金4000元。小王
刚住了两个月，房东就要涨租金，小王
想换房，这家中介却不肯退还全部押
金。小王这才明白自己遇到了黑中介。

【分析】业内人士提醒，毕业生在通
过中介机构寻找房源时，要注意核查中
介机构的资质。正规的房地产经纪机

构至少应具备工商营业执照、房地产经
纪机构备案证明、房地产经纪从业人员
资格证书等条件，上述证照均应在经营
场所公示。

五种房屋不能租

【案例】毕业生小陈与朋友在市区
思故台附近合租了一套两居室的老房
子，每月租金1600元，押一付三。然而，
两个人住了不久后，从邻居处得知这套
老房子存在安全隐患。于是，他们赶紧
找到房东，要求退租。

【分析】有业内人士介绍说：“通常
情况下，有五种房屋不能租。一是违法
建筑，二是房屋存在建筑安全隐患，三
是擅自改变房屋使用性质，四是将房间
打隔断出租，五是厨房、卫生间、阳台、
地下储藏室作为卧室出租供人居住。”

“按照法律有关规定，违法建筑出

租的行为是无效的。若是遇到月租金
低于市场价的房子，毕业生一定要弄清
楚该房屋是不是违法建筑。如果毕业
生租住违法建筑，将不受法律保护，一
旦发生纠纷将难以维护自己的权益。”
该业内人士说。

签订租房合同看清细节条款

【案例】毕业生小雨通过中介与房
东签订了一年的租房合同，双方约定每
月租金为1200元，押一付一。可是，她
刚住了一个月，电视就坏了。她要求房
东维修电视，房东却以“合同里没有规
定”为由拒绝维修电视。

【分析】业内人士告诉记者：“在签
订租房合同时，有些毕业生只想到看看
月租金是多少钱、押金是多少钱，租房
合同里的其他内容并不认真看，就签上
了名字。那么，细节不清楚的合同条款

会给承租人带来很多麻烦。”
除了规定月租金和押金数额以外，

书面租房合同还要规定租赁期限是多
少、提前退房怎么办、房屋设施设备的
维修责任、房屋的面积及允许住几人等
细节条款。所以，毕业生在签订书面租
房合同时，一定要看清楚这些细节条
款。如果租房合同里缺少了这些细节
条款，毕业生可以与房东协商，要求补
充到租房合同里。

选择合租对象要慎重

【案例】毕业生小徐通过中介租下
一间两居室的次卧，分摊下来后每月租
金600元。然而，主卧室的合租者搬进
来后，从不打扫卫生。到了晚上还会把
音乐声放得很大，吵得小徐难以入睡。

【分析】有业内人士认为，合租可以
节省房租支出，但互相不认识的合租关
系，容易带来很多麻烦，还有可能存在
不安全因素。因此，毕业生选择合租对
象不可随意，最好选择跟同学或熟人合
租。特别是女生，选择合租对象更是要
慎重。如果毕业生和陌生人一起合租
房子，一定要互相留下身份证、工作证
等复印件及联系电话，以防日后找不到
合租对象来处理纠纷。

毕业季带来租房旺季，业内人士提醒毕业生：

租房、合租要慎重
本报记者于兰琪

“各消防小组请注意，小区 8 号楼
10 层发生火灾，请迅速展开灭火施
救。”收到监控室发出的消防报警之
后，各消防小组在 3 分钟内全部到达
现场：灭火小组拿喷水枪对发生火灾
部位进行喷水灭火，疏散小组疏散人
群和疏导楼层人员撤离现场，警戒小
组防止无关人员进入，救援小组对受
伤人员进行安抚和救治处置……这是
日前瑞贝卡·和天下物业服务中心开
展夏季消防大演练的一个镜头。

夏季是火灾的多发季节。为提升
物业人员的灭火扑救能力，增强小区
居 民 、 商 铺 人 员 的 消 防 安 全 防 范 意
识，提高他们防范火灾、应对火灾的
能力，瑞贝卡物业在各物业服务中心
开展了夏季消防大演练。

为确保演练取得良好的效果，各
物业服务中心在演练前制订了详细的
活动方案，明确了参加演练人员的任
务分工，设置了灭火、警戒、疏散、
救援、工程维护、后勤保障等小组，
并通过微信推送、张贴温馨提示的形
式，提示小区居民、商铺人员参与演
练的具体事宜。

演练时，为让小区居民、商铺人
员对火灾危害性有更深刻的认识，消

防人员组织他们观看因私拉电线为电
动车充电、在室内或楼道为电动车充

电等而引发火灾的典型案例，并对案
例进行详细剖析。

消防人员讲解了基本的消防安全
知 识 ， 现 场 演 示 了 灭 火 器 、 消 防 水
枪 、 消 防 水 带 等 消 防 器 材 的 使 用 技
巧。按照演练实施方案和灭火步骤，
瑞贝卡物业各物业服务中心组织所有
演练人员进行了实操演练，并邀请参
加演练的居民、商铺人员亲自操作灭
火器，熟悉使用灭火器。

“平时对消防不是很重视，每天
看到那些消防器材摆在哪，感觉没啥
用，现在听他们这么一讲，知道了消
防的重要性。”瑞贝卡·和天下 35 号
楼的业主谢大爷说。

“原来感觉拉个电线为电动车充
电、楼道内堆放杂物没啥危险，哪知
道火灾一发生这么吓人！”通过参加
消防演练，瑞贝卡·新天下 12 号楼的
业主尹女士很有感触。

夏季消防大演练的开展，提高了
瑞贝卡物业人员对突发事件的应对和
处置能力，增强了广大业主、商铺人
员的消防安全防范意识，提升了他们
的应急逃生能力。

瑞贝卡物业开展夏季消防大演练
本报记者秦水淼通讯员冯磊

恒达·金汇广场效果图 资料图片

瑞贝卡物业人员向业主讲解如何使用灭火器 瑞贝卡物业供图

消费者在大自然地板专卖店选购产品


