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进入秋天，也预示着家装行业
进入旺季，在装修过程中如何避免
落入陷阱再度成为消费者关注的焦
点。其实，装修本来就是一个复杂
的过程，也是一件劳神费力的事
情，如果在尽心尽力的同时还落入
装修陷阱，那种感觉肯定是苦不堪
言的。所以，笔者总结了在装修过
程中可能遇到的一些陷阱，消费者
在装修时一定要擦亮眼睛，谨防受
骗。

追求低价勿盲目。在装修的
时候，要提前做好成本价总预
算，所有花费需要造表登记，既
不要盲目追求低价，又不要好高
骛远，量入为出是基本准则。如
果装饰公司提出的价格与自己的
预算相差太多，像一些超低价优
惠或是设计项目免单等，不是正
常促销手段的，那就很有可能是
消费陷阱。

花样繁多要警惕。一些装饰公
司为了吸引消费者的眼球，会推出
总裁签售、订单抽奖、全场折扣、
买断秒杀、满就送、满就减等促销
活动，花样繁多。面对这些促销活

动，消费者应当擦亮双眼，谨防受
骗。打上“五折销售”标签的套餐
有可能并没有降价，只是宣传噱头
而已。所以，消费者应当事先对自
己需要的建材产品进行价格调查，
只有做到“价格在心”，才能在活
动现场判断产品是否是真降价、真
实惠。

理性消费莫攀比。要以自己的
消费能力和生活习惯来选购家居产
品，而不是盲目攀比和毫无节制地

“跟进消费”。尽管促销活动有很多
打折的家居产品，但要考虑实用不
实用，当然还要考虑综合性价比，
不能因打折而购买不需要的产品。
面对商家的强势促销，消费者要保
留几分理性，不要只是冲着奖品、
赠品等去冲动消费。

理性装修 省心省钱
杨仪

9 月 3 日上午，在许昌市第六批国
有建设用地使用权网上拍卖中，恒达集
团以 39592 万元竞得文峰南路以东、许
由路以南的魏都区东南片区 03-1# 宗
地，该地块占地 108.737 亩，位于城南核
心区域，极具发展潜力。

恒 达 集 团 常 务 副 总 裁 李 世 勋 说 ：
“此次在许昌城南拿地，是恒达集团上
市后发展战略的需求，是进一步提高许
昌市场占有率的重要举措。”

增加土地储备，为企业发展添后劲

恒达集团作为许昌本土上市房地
产企业，成立于 1992 年，经过 27 年的发
展，已成为一个专业的房地产开发企业
集团。该集团目前下辖 8 家地产公司，
其中，许昌恒达房地产集团有限公司和
禹州市恒达房地产有限责任公司具有
国家一级房地产开发资质。

2018 年 11 月，恒达集团实现了香
港联交所主板上市，成为河南省第四家
在香港上市的房地产企业、许昌市第一
家上市的房地产企业，又一次站在了新
的起点上。

截至 2019 年 7 月 31 日，恒达集团控
股拥有 376.8万平方米的土地储备。

2019 年，许昌楼市波澜不惊，土地
市场更加趋于理性，各公司在拿地上都

十分谨慎。对于房地产企业来说，土地
是最基本的生产资料。土地储备量极
大地影响房地产企业的综合实力和发
展潜力 ，适时获取土地储备是企业持
续、快速、健康发展的必然要求。

“恒达集团上市后，发展战略更加
明确，发展目标更加清晰，此次在城南
谋篇布局，拿下魏都区东南片区地块，
适时增加了土地储备，是集团打开城南
市场、进一步提高许昌市场占有率的关
键一步，也是集团持续深耕魏都、纳税
稳步增长的重要保证。”李世勋说。

以深耕的姿态
为宜居许昌建设持续贡献力量

27 年来，恒达集团专注于房地产开
发事业，秉承“诚信经营，兑现每一个承
诺”的经营理念，不断提升百姓居住品
质 ，为市民奉献出一个又一个经典社
区。恒达集团先后在许昌开发了北海
龙 城 、金 汇 广 场 、NAPA 溪 地 、名 门 尚
居、春秋花园、文峰城市花园、相府花
园、立体国际、长城家园等楼盘，漫步许
昌的大街小巷，随处可看到恒达集团的

“身影”。
一个个项目，就是恒达集团一步一

个脚印、一步一个台阶，稳扎稳打、砥砺
前行的一个个缩影。恒达集团开发建

设的小区基础设施配套齐全，物业管理
服务周到，“恒达”已成为许昌房地产行
业叫得最响的知名品牌。

经过 27 年的发展，恒达集团不仅拥
有丰富的房地产开发经验、雄厚的发展
资本、一流的技术，还有一个优秀、稳健
的精英团队，使得企业具备强大的生命
力和发展动力。恒达集团已成为一个
专业的房地产开发企业集团，得到了各
级政府和社会各界的肯定：连续 17 年被
评为河南省房地产开发“优秀企业”；连
续 9 年被河南省建设厅、河南省统计局
联合授予“河南省房地产开发企业综合
实力 50 强”称号；连续 5 年被河南省工
商局评为“守合同重信用”企业，并被河
南省信用建设促进会认定为“河南省信
用建设示范单位”；连续多年被授予“魏
都区纳税先进企业”称号。

恒达集团在见证了许昌城市快速
发展的同时，通过建造优质的产品、提
供优良的服务，满足了许昌人的居住需
求，提高了许昌人的居住水平，提升了
城市品位 ，让许昌的人居生活更加美
好。

布局城南板块
进一步提高市场占有率

近年来，许昌的城市发展走上快车

道，许昌的城市建设发生了翻天覆地的
变化，许昌环境变美了，交通顺畅了，城
市规划更加合理，城市建设如火如荼，
市民的幸福指数日渐提高。

伴随着许昌城市建设整体水平的
提升，许昌城南区域的发展变化也是日
新月异，凭借交通便利的核心区域、逐
步完善的周边设施、密集的人口等优
势 ，吸引了不少开发商在这里开疆拓
土、缔造繁华，一个日趋成熟的城南区
域正在以崭新的面貌展现在人们眼前。

恒达集团此次竞得的地块位于文
峰南路以东、许由路以南，周边小区林
立、交通便利、配套设施完善，极具发展
潜力。

“随着城市化进程的不断加快，城
南 区 域 的 刚 需 住 宅 产 品 需 求 逐 步 旺
盛。对于该地块的产品开发和定位来
说 ，恒达集团将在保证人居品质的同
时，坚持‘房住不炒’的原则，让房屋的
居住属性逐步回归。”李世勋说。

27 年 来 ，恒 达 集 团 不 断 提 升 百 姓
居住品质 ，为市民打造了一个又一个
经典社区。未来 ，恒达集团将加快标
准化建设步伐 ，着重打造几大产品体
系，以精品建筑提升城市品位，不断推
动城市发展，书写城市建设、企业发展
的新篇章。

许昌上市房地产企业进军城南

恒达集团以39592万元竞得城南地块
本报记者胡永鑫

经过酷暑淡季的“蓄势”，加
上“开学经济”助力，这几天莲
城家居市场异常活跃，从装饰公
司到建材商家，从家居卖场到软
装饰品店，无不摩拳擦掌，迎接
金秋装修旺季的到来。

8 月 30 日，记者走访莲城家
居市场时发现，许多家居卖场及
家居品牌店都在为开展促销活动
做 准 备 ， 人 流 量 明 显 多 于 往 日 。
一 名 导 购 员 告 诉 记 者 ：“ 立 秋 之
后，前来咨询、选购家居建材产
品的消费者逐渐多起来。‘金九’
到了，商家都会在装修旺季推出
大力度的优惠活动。”

金秋装修旺季来临
家居商家“大促”酬宾

记 者 来 到 居 然 之 家 许 昌 店 ，
卖场负责人告诉记者，“金九”来
临，促销活动一个接着一个，卖
场内各家居商家频现“大动作”。

九鼎装饰联合多个一线家居
品牌低折扣、大力度酬宾。消费
者此时选购非常合适，能够优中
选优，尽享实惠。

阔 达 装 饰 针 对 金 秋 装 修 旺
季，推出多个实惠套餐供消费者
挑选，而且将多重优惠送给消费
者。

水木装饰重磅推出“金秋家
装 节 ， 抄 底 价 疯 抢 ” 专 场 活 动 。
此次活动让利幅度非常大，水木
装 饰 携 手 万 华 集 团 全 系 列 产 品

“裸价”上阵，巅峰让利。
亚丹家居专卖店在金秋装修

旺季特别推出“工厂直供优惠大
放送”活动，价格一降到底， 掀
起回馈客户的热潮，从而更好地
服务莲城消费者。

想装修的市民多逛市场、多比较

记者了解到，秋季属于装修
旺 季 ， 商 家 和 消 费 者 都 很 看 重 。
除了以上家居卖场和装饰公司之
外，世友地板、太阳花暖通、刘

三姐家居布艺、升达地板等商家
也 都 铆 足 了 劲 儿 ， 准 备 在 “ 金
九”期间一拼高下，优惠力度空
前。

家住东城区的刘女士告诉记
者：“商家开展活动时购买建材比
平时购买便宜许多，但一分价钱
一分货，不同价格的产品差别还
是挺大的。消费者要综合考虑优
惠力度和品牌知名度。我更看中
的是商家的产品质量及口碑。”

业内人士告诉记者，准备装
修的消费者面对市场上丰富多彩
的促销活动，要理性、淡定、认
真地进行对比，选择好出手的时
机。

相比价格
品质与服务更重要

8 月 30 日，记者来到位于市
区智慧大道的水木装饰，见到了
正与设计师沟通装修想法的刘先
生。刘先生告诉记者：“新房交工
后，装修是件大事。最近，我了
解 到 好 几 家 装 饰 公 司 在 搞 活 动 ，
优惠力度都不小。我对比了几家
后 ， 还 是 感 觉 水 木 装 饰 最 合 适 ，
所以来签单了。”

随后，记者来到亚丹家居专
卖店。正在选购产品的张先生对
记者说：“每年一到装修旺季，莲
城家居市场很多品牌就会开展优
惠活动。对商家来说，旺季搞促
销能够提升销售业绩；对于消费
者 来 说 ， 则 多 了 一 些 实 惠 。 不
过 ， 价 格 对 我 来 说 不 是 最 重 要
的，品质与服务最重要。”

记者了解到，如今，消费者
选择装饰公司和家居产品越来越
理性。相比价格，大家更关心产
品 的 质 量 与 服 务 。 从 中 不 难 看
出，消费者对装修品质的要求日
益 提 高 。“ 只 要 产 品 环 保 、 品 质
好、服务贴心、价格实惠，消费
者一定会选择我们。”亚丹家居专
卖店负责人张霞告诉记者。

金秋装修旺季来临，家居商
家“大促”酬宾

装修前要“货比三家”
本报记者毛鸽文/图

日前，许昌市住房和城乡建设局
联合许昌市市场监督管理局、许昌市
公安局、许昌市发展和改革委员会、
许昌市互联网信息办公室、许昌市综
合执法局制订了 《许昌市住房租赁中
介机构乱象专项整治工作方案》，并于
8 月 12 日至 10 月 31 日，在全市范围内
联合开展住房租赁中介机构乱象专项
整治工作。

让“黑中介”无处遁形

本次专项整治的对象为从事住房
租赁居间业务和托管业务的房地产中
介机构、从事住房租赁经营业务的住
房租赁企业。

住房租赁中介机构乱象包括在网
络平台上发布虚假、违规租赁房源信
息，欺骗、误导消费者；对当事人隐
瞒真实的住房租赁交易信息或承租自
己提供经纪服务的房屋，赚取住房出
租差价；利用垄断房源等手段，单方
面强制上涨租金；违规收费，收取未
明 码 标 价 的 费 用 ； 没 有 取 得 营 业 执
照、备案证明，游离在监管之外，采

取 威 胁 、 恐 吓 等 暴 力 手 段 驱 逐 承 租
人，恶意克扣押金租金及其他保证金
或定金；通过房地产中介机构、住房
租赁企业成交的住房租赁交易合同，
未按规定网签备案。

本次专项整治行动将采取暴力手
段驱逐租客、恶意克扣押金租金、强
制 上 涨 租 金 等 行 为 列 入 重 点 整 治 范
围，对违规者依法从严惩处，坚决取
缔违规“黑中介”。

打好组合拳，合力治乱象

有 效 整 治 住 房 租 赁 中 介 机 构 乱
象，纠正和查处发布虚假房源信息、
违规收费、恶意克扣押金租金、威胁
和恐吓承租人等行为，全力打击侵害
群众利益的违法违规行为，是此次专
项行动的目的。

据悉，本次专项行动是由许昌市
住房和城乡建设局牵头，许昌市市场
监督管理局、许昌市公安局、许昌市
发展和改革委员会、许昌市互联网信
息 办 公 室 、 许 昌 市 综 合 执 法 局 联 合
开 展 的 ， 时 间 为 8 月 12 日 至 10 月 31

日，分为宣传发动阶段、自查自纠阶
段、组织检查阶段、总结巩固阶段等 4
个阶段。

本次专项行动把打击侵害群众利
益的违法违规行为作为重中之重，有
针对性地制订工作方案、细化工作任
务、明确整治措施。各相关部门将建
立联合查处机制，发挥合力、全面排
查、精准打击，确保本次专项行动取
得成效，营造良好的房地产市场发展
环境。

促进房地产市场平稳健康发展

本次专项行动开展以来，各相关
部门建立和完善了信息共享、联动查
处、齐抓共管的协调机制，形成了监
管 合 力 ； 根 据 职 责 分 工 ， 开 通 了 投
诉、咨询热线，畅通了群众举报、投
诉渠道，并建立了举报、投诉受理台
账，及时公布查处结果，回应社会关
切，引导公众参与治理房地产市场乱
象的专项行动，着力打造房地产市场
共治共管的局面。

此次专项行动将坚持“房子是用

来住的，不是用来炒”的定位，聚焦
住房租赁市场短板和痛点，规范住房
租赁中介机构、住房租赁企业和从业
人员行为，有效整治住房租赁中介机
构乱象，维护群众的合法权益，促进
房地产市场平稳健康发展。

本次专项行动将建立监管长效机
制，各相关部门将根据情况，建立相
关企业、从业人员“黑名单”制度，
公开曝光一批违法违规房地产中介机
构 和 住 房 租 赁 企 业 ， 并 依 法 严 肃 处
理，坚决取缔一批“黑中介”。通过专
项整治，我市住房租赁中介机构的行
为 将 进 一 步 规 范 ， 违 规 现 象 明 显 减
少，投诉率大幅度降低，群众租房获
得 感 、 满 意 度 显 著 提 高 ， 基 本 实 现

“底数清、情况明、管得住、服务好”
的阶段性目标，加快形成供应主体多
元、经营服务规范、租赁关系稳定的
住房租赁市场体系，推动建立健全政
府监督、行业自律、主体诚信、社会
监督的住房租赁市场机制，促进我市
房地产市场平稳有序发展。

重拳出击 打击“黑中介”
许昌市住房和城乡建设局等6部门开展联合专项行动，治理住房租赁中介机构乱象

本报记者胡永鑫

消费者在升达地板店内挑选产品


