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9 月、10 月有中秋节和国庆节，秋季
又比较适合装修，因此家居家装行业素
有“金九银十”之说。借助这一时机，各个
家居品牌不仅打出了促销牌，各大家装
公司更是推出全年力度最大的优惠活动
回馈消费者。此时选择装修，无疑是省了
一大笔钱。为此，趁着国庆节假期，记者
走访了市内几家大型家居家装商场，发
现商场内的沙发区、软床区、装修区都有
很多消费者。

“装修越晚，成本越高”

位于市区许鄢快速通道南侧的万
洲·新天地商城，板材区内各商家门口不
约而同地摆出了“厂家直销”“只要量、不
加价”“一口价”“环保第一、价格更低”等
促销牌。

家住市区建设路的瞿女士说：“随着
物价的上涨，水泥、沙子的价格都涨了不
少，特别是人工费用，由之前的一天 100
至 200 元涨到现在的 200 至 300 元。现在
大批建材工厂因环保不合格而减产或倒
闭，必定导致建材价格上涨。加上装修人
工费、物流费用等上涨，因此，装修越晚，
成本就会越高。所以，今天喊上家人一块
儿过来转转，把材料订一下，赶紧进入开
工环节。”

“秋季装修晾得快，过年说不定还能
住上新房”

家庭装修过程中，难免会用到油漆、
墙面涂料、吊顶石膏板等装修材料，或者

是新购置的装饰品、家具等，即使所有环
节都采用了优质的材料，也难免会产生
一些气味。如果选择在秋季对房屋进行
装修，因为气温的变凉，外加秋季雨水较
夏天少，因此只要时常打开窗户，有害气
体就会更快地散发出去。

“秋天比较凉爽干燥，在墙壁上粉刷
彩色涂料或是单纯的涂抹石灰、水泥，都
十分有利于装饰材料变干，并且不会因
为潮湿而出现发霉现象，”居然之家许昌
店的消费者黄先生告诉记者，“总体来
说，秋季装修晾得快，过年说不定还能住
上新房呢！”

“本年度最大优惠力度，消费者下单
很划算”

记者了解到，“金九银十”属于消费
旺季，商家和消费者都很看重。阔达装饰
推出征集 30 套样板房活动，设计总监免
费设计，总经理监理工程施工；9 月风暴
来袭 81800 元礼包入住智能家居等优惠
活动。简一大理石瓷砖、喜临门寝具、大
自然地板、太阳花暖通等商家都推出了
优惠活动，吸引了大量消费者。

喜临门寝具负责人梁艳红告诉记者：
“所有家居家装商家都特别重视‘金九银
十’消费期，厂家给的活动也是优惠空前，
我们实体店现在更是做到只求量大、不求
价高，以我这么多年的经验来说，这些活
动已是本年度最大优惠力度，消费者可以
抓住这个机会，下单很划算。”

秋季装修正当时
本报记者赫欢欢

今年的“金九银十”，许昌楼市比较
平静，不少开发商选择了小规模开盘。
国庆节长假，我市各大楼盘纷纷推出各
式各样的活动，让利促销、创意暖场等
活动轮番上演，精美礼品送不停。

国庆节长假，各公司营销活动火热
开展

国庆节长假，中梁·魏都府推出“十
一”手工坊·彩绘娃娃活动。在这色彩
斑斓的假期里，让孩子发挥想象力，动
动手指，用一支画笔为可爱的娃娃“穿
上”漂亮的衣服，手绘一段斑斓的童趣
时光，涂出快乐多彩的童话世界，绘出
孩子的国庆“童画”。

国庆节期间，中建·观湖珑府推出
了古风印章雕刻、纸雕灯、艺术插花、滑
板等精美手工和现场 DIY 活动，更有抓
娃娃、桌上足球、到访砸金蛋等活动。
腾飞·洪河富贵售楼部搭建了积木城
堡，一场积木王国主题嘉年华为到访的
业主带来亲子欢乐时光。

国庆嘉年华、亲子活动、DIY 活动、
绘画活动、杂技表演、欢乐电玩活动等
以 暖 场 蓄 客 为 目 的 的 营 销 活 动 纷 纷
开展。我市各大开发商使出十八般武
艺，积累力量，以期在下一轮的竞争中
抢占先机。

当然，举行活动的同时，房地产开
发商还推出了不少优惠措施。国庆节
长假，中建·观湖珑府每天 3 套“一口价”
特价房源 6XXX 元/㎡，购房更可享“总
部直签购房特惠”。

鹿鸣湖壹号推出购房优惠活动，9
重好礼送不停。1. 新品巨惠礼。20#楼
新品限时总裁特惠 9.8 折。2. 认购惊喜
礼。认购砸金蛋，全屋家电大礼惊爆眼
球。3.成交畅享礼。“老带新”成交享 1%
佣 金 。 4. 高 层 收 官 礼 。 7000 元/㎡起

（仅限 17#-2-3204 房源），每天限量 10
套特价房。5. 洋房收官礼。9025 元/㎡
起（仅限 9#-2-202 房源），每天限量 5 套
特价房。6. 商铺收官礼。11911 元/㎡
起（仅限 17#-103 商铺），洋房价格买商
铺。7. 洋房专属礼。买洋房送车位（仅
限洋房一层房源）。8. 限时专场礼。国
潮文化嗨购节，整点抽奖惊喜不断。9.
到访有礼。到访赠送网红抖音杯。

“暖场活动取得过不错的效果。除
了让客户在这里愉快地参加活动外，我
们让客户体验到了企业的品牌、楼盘的
品质。我们频繁暖场，就是为了促进销
售。”鹿鸣湖壹号策划经理霍丹告诉记
者。

不少新入驻许昌的开发商为了更
接地气，纷纷开展暖场活动拉近与购房
者的距离。保利·堂悦策划负责人刘志
伟表示，他们的暖场活动都是有计划地
进行的，每周的活动都不一样。金秋时
节，保利·堂悦的国庆军事主题嘉年华
活动即将盛大启幕。除国庆军事主题
嘉年华活动外，保利·堂悦团购专场启
幕，压轴新品即将倾情巨献。暖场活动
在加大项目曝光力度的同时，对老客户
带新客户购房有促进作用。在竞争激
烈的情况下，谁能积极地拉近与购房者
的距离，谁就能取胜。

当然，暖场活动是开发商主动出击
寻找购房者的一种方式。在当前的许
昌楼市，即将入市的大量楼盘和已经进
入市场没有售罄的楼盘，都在积极暖场
蓄客，希望获得更多人关注。

一位不愿透露姓名的营销负责人
说：“未来，许昌楼市的竞争将会更加激
烈，谁都不想错过‘十一’黄金周的宣传
节点。眼看其他公司搞了各种各样的
暖场蓄客活动，就是不想做，也要硬着
头皮顶上去。”

“暖场活动是常见的提升楼盘人气
的方式，在任何阶段都很实用。暖场活
动虽然拉近了与客户的距离，但是企业
品牌和楼盘品质跟不上，是不能获得客
户认可的。”中建·观湖珑府策划负责人
闫鹏告诉记者。

市场竞争激烈，性价比高的品质项
目最受欢迎

近年来，许昌房地产市场聚集了众
多国内知名的房地产企业，房企的品牌
度大幅提高。随着今年下半年不少新
盘陆续亮相，许昌房地产市场将出现品
牌房企“争霸”的局面。

业内人士指出，进入 10 月，许昌房
地产市场品牌房企和优质房源可选择
性增多，产品品质普遍提升。

10 月 7 日，雨后的许昌空气清新，
记者走访部分项目的售楼部和城市展
厅后发现，楼盘品牌、交通、商业配套设
施、产品的性价比，是购房者选择项目
的重要依据。以鹿鸣湖周边为例，许昌
汉威置业推出的鹿鸣湖壹号项目，一
期、二期和三期都取得了不错的成绩，
受到了众多购房者的认可。

一位置业顾问告诉记者，近期前来

看房的购房者不仅对价格敏感，而且会
考虑楼盘的品牌、品质和周边配套设
施。性价比高的项目还是比较受大家
欢迎的。

市场趋于稳定，购房者可从容选择

中建·观湖悦府营销负责人张玲认
为，当前许昌楼市已经进入了稳定期，
随着不少楼盘的陆续上市，许昌楼市的
竞争变得日趋激烈，一些性价比高的楼
盘，登记销售情况依旧火热。对于开发
商来说，做好品牌、品质，获得更多购房
者的认可才是关键。对购房者来说，多
样性、个性化的选择余地越来越大。购
房者如果此时买房，应多对比，建议选
择周边配套设施成熟、品质有保障、性
价比高的项目。

“拥有鹿鸣湖周边优美的环境，我
们觉得这里的房子不错，120 多㎡的户
型也很实用。我们比较看重医院、学校
这些配套设施。”市民张先生带着媳妇
转了一圈，对这里的户型很满意，准备
预约登记。

无论是“刚需”还是“改善”，购房者
都不再盲从，知道自己的真正需求，从
自身实际情况出发，看重楼盘的品质，
关心配套设施，不再像年初那样跟风抢
房了。

国庆节长假后，购房要学会这些招
数

开展促销活动的目的是为了吸引
更多人关注，为楼盘招揽大量的人气。
楼盘的人气高，并不代表楼盘不存在任
何问题。购房者一定要理性面对各种
各样的促销活动，不冲动作出决定，深
思熟虑、多方对比后，筛选出一个有实

力和信誉的开发商才是关键。
业内人士提醒，有大量优惠措施，

并不代表适合自身的购房时机已经到
来。购房者一定要再三考虑自身经济
能力能否承担首付款、装修费用等。尤
其是对于年轻的购房者来说，税费和房
子的月供是一笔不小的开支。

配套设施成熟的小区不仅能提升
业主的生活质量，满足日常所需，还有
很好的增值空间。眼见为实，现场看房
是购房的重要一环。一般来说，无论是
期房还是现房，购房者都要到现场看
看。看大环境，附近其他生活商业配套
设施是否齐全 ；到最近的菜市场有多
远，来回步行几分钟；上下班高峰时间
交通是否拥堵；孩子上学是否方便；附
近有没有娱乐场所、运动场所等。

对于首次置业的青年人来讲，买房
几乎没有什么经验可谈，但是一定要注
意，买房前要根据实际情况考虑付款方
式、房子的首付款和房子的总价。

如今，很多楼盘为了吸引购房者，
推出了各种户型的样板间供购房者参
观。很多购房者喜欢参观样板房是因
为看样板间比看沙盘更直观。一些楼
盘的样板间不仅装修独具特色，而且房
间内的软装饰和灯光非常漂亮。这时，
购房者一定要用客观、冷静的心态去

“挑剔”房型结构布局和其内在的质量。
业内人士建议，对于置业顾问的意

见，购房者要坚守自己的心理防线，多
听、多问，不要轻易交认购金，更不要轻
易签合同。如果决定签合同的话，购房
者要仔细阅读合同，有必要问清楚一些
细节问题，不要为当时的疏忽而后悔不
已。

“金九”已过“银十”可期
国庆节长假，我市各大楼盘让利促销、创意暖场活动火热开展

本报记者胡永鑫文/图

买房是笔大消费，这笔开销有可
能是一个家庭全部的积蓄，因此很多
购房者都十分慎重。然而，如今信贷
流行，也让很多买不起房的能够买房，
替不少“刚需一族”解了燃眉之急。但
与此同时，“房奴”一词也开始盛行，有
些购房者甚至背负了二三十年的房
贷，为此省吃俭用，生活拮据。这样的

“房奴”生活，也是最为可悲可怜的。
其实，笔者认为，“房奴”也可以活得轻
松自在，关键看你买房的方式对不对。

买房要有准备。机会只留给有准
备的人，而买房也是如此。一个没有
准备的购房者，是难以买到好房的。
不论是楼盘的配套、地段、品质或者口
碑，都需要购房者一一去了解。而这
些正是买房前期必须要做的准备。再
说经济问题，买房如果没有做好经济
准备，沦为“房奴”是必然的。但是如
果稍微有点儿准备和积蓄，选择了正
确的还款方式和还款期限，就算是一
个“房奴”，也能过上小资般的生活。

用投资的眼光买自住房。有人觉
得自住房只要自己住得舒坦就行了，
其实不然，自住房依旧要按照投资者
的眼光去买。换个角度说，如果日后
经济条件宽裕，可以购买第二套房，那
么如今的自住房大可转卖或出租。如

果用投资的眼光去买房，就会看重其
升值潜力，等到换房或出租时，很有可
能这套房就因为地段或配套设施完善
等原因而升值，而房主本人也能收获
颇丰。

买房越早越好。如今房价“高
位”运行，购房者心里都清楚，按照
目前的楼市行情分析，房价一时半会
肯定降不下来。而时间穿越到 10 年
前，那时候的房价堪比“白菜价”，
那时候买房的人如今早已赚得盆满钵
满了。这个现实告诉购房者，你永远
不知道房价的发展趋势，买房肯定是
越早越好。

想做一个理性的“房奴”，首先是
不能冲动消费。购房者想要买好房、
买实惠房，务必先在自己身上下功夫，
一方面提高自己的经济实力；另一方
面时常关注房产新闻。这样虽然做不
到“百毒不侵”，但是一定会对买房生
涯有所帮助的。

购房巧规划 轻松做“房奴”
杨仪

10月7日，市民在鹿鸣湖壹号售楼部看房


