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车市漫议

□本报记者 朱占华 文/图

近日，记者从许昌瑞莲成捷途 4S 店获悉，捷途 X70M
已于 3 月 23 日上市，售价为 6.49 万至 8.99 万元，6 月 30 日前
购买捷途全系车型，70 元起包牌、包税、包险贷回家；购捷
途 X70M 可享 10 年或 20 万公里超长质保，可享终身免费
保养（限首任车主）。同时，为了让市民安全出行，该店还
推出了零元升级车载新风系统、推出 60 辆半价车、老客户
介绍新客户成功购车即享 1000 元现金补贴等优惠政策，准
备买车的消费者抓紧时间到店抢购吧！

据该店市场经理王克辉介绍，自 2018 年 8 月首款车型
上市以来，奇瑞控股捷途不断汲取用户建议、精进产品品
质 、完 善 产 品 布 局 。 其 中 全 新 一 代 捷 途 X70、X70S、
X70SEV、X70Coupe 所组建的 X70 系列产品，更是凭借良
好的市场表现及品质口碑树立了“全新国民好车”的形
象。此次上市的捷途 X70M 是捷途 X70 系列最新的扩展
与补充，也是为满足用户“刚需”打造的一款超值大 SUV，
是奇瑞控股捷途 X70系列高品质的基本款。

捷途 X70M 长 4755mm、宽 1885mm，轴距 2745mm，比
哈弗 M6 大了一圈。捷途 X70M 有 5 座、6 座、7 座三种座椅
布局，不仅选择更多样，且十分符合二孩大潮下全家出行
的用车需求，为用户带来了超大、舒适的乘坐体验。

新冠肺炎疫情暴发后，安全健康的出行成为大家的聚
焦点，不少汽车品牌及时推出了更高防御能力的车载新风
系统，但汽车售价一般都在 10 万元左右。奇瑞控股捷途不
仅投入 3600 万元给全国捷途车主全免升级车载新风系统，
还直接在捷途 X70M 上搭载了车载新风系统。而且，这套
车载新风系统还拥有了 PM2.5 传感器、活性炭多效滤清
器、负离子发生器等多项领先的技术，有效地提升了用户
出行的健康保障，是复工复产后出行的好伙伴。

消费者买车时除了考虑购车成本外，对用车、养车成
本也非常重视。捷途 X70M 作为一款“全新国民好车”，拥
有奇瑞 23 年的造车经验积累、捷途 20 万名车主的品质鉴
证以及全球顶级供应商体系的支持，产品品质自然非常
好。为了全面支持各行各业复工复产，奇瑞控股捷途投入
10 亿元，为 3 月 23 日至 6 月 30 日期间购捷途 X70M 的用户
提供终身免费保养，可谓是买到即赚到。此外，捷途 X70M
整车 10 年 20 万公里的质保政策，在 6 万元级别的车型中非
常少见。

王克辉说：“奇瑞控股捷途的每一款产品从研发开始，
到生产、营销，所有的工作都围绕用户需求而开展。为了
给用户更加便捷愉悦的购车、用车体验，奇瑞控股捷途快
速布局了 403 家一级智慧 4S 店、1200 多家二级网络店、300
多家网上 4S 店，形成线上、线下齐头并进之势。此外，为了
给用户带来持续的惊喜和超值权益，奇瑞控股捷途不断完
善‘旅行+’生态圈权益和增值服务，扩充携程、方特、途居
露营等异业联盟，打造了更加贴近用户需求的用车场景和
出行生态圈。”

购捷途X70M
享终身免费保养

捷途X70M正式上市

□本报记者 朱占华 文/图

外观更运动、性能更强悍的雪佛兰精
悍新锐 SUV——创界，作为通用汽车新一
代全球车型，以智驱科技打造高效动力系
统，搭载第八代 Ecotec 435T 智能直喷涡轮
发动机，配备全面升级的“第二引擎”全新
一代 MyLink+智能车载互联系统以及先进
的智能科技安全配置，以领先同级别车的
产品实力，深受“爱车一族”的青睐。而且，
创界全系车型均可享受发动机、变速箱等
动力总成主要零部件 8 年或 16 万公里原厂
质保服务，以及每年 100G“OnStar 安吉星车
联应用免费流量”政策，更是为“爱车一族”
的自驾游带来安心、便捷的用车体验。为
了便于消费者购车，许昌骏达雪佛兰 4S 店

（简称许昌骏达）推出了免费上门试驾、签
单、续保等活动，让你在家门口就可以试
驾。

据许昌骏达总经理孙磊介绍，融合力
量与时尚而打造的创界采用雪佛兰以“生
命力美学”为核心的全新一代家族设计原
理，以先导概念版 SUV FNR-CarryAll为设
计原型，并从雪佛兰传奇跑车科迈罗及经
典超跑科尔维特的设计中汲取灵感，完美
演绎“高性能”与“全功能”的双元设计内

涵。充满肌肉感的线条与极具辨识度的家
族式双格栅设计、流畅而平滑的悬浮式车
顶设计、Boxing 车身折线等前卫元素融合
雪佛兰经典 SUV 造型，塑造出创界纯正的
美式 SUV 形象。

在刚毅的外观下，创界拥有精致舒适
的座舱氛围。创界采用雪佛兰家族经典的
飞翼式双座舱设计，真皮座椅、真皮运动方
向盘以及采用大量软包覆材质的内饰，带
来领先同级的舱内质感；内嵌式 8 英寸中控
显示屏、劲风空调出风口、双炮筒运动仪表
盘、平底运动方向盘和副驾驶位手套箱处
设置的扶手，为车内营造出强烈的运动气
息；2640mm 轴距及接近全平的后排地板设
计，宽视全景天窗，为用户带来舒适、宽敞
的乘坐体验。创界灵活多变的储物方式，
和最大可扩充至 1375L 的储物空间，为用户
带 来 了 极 大 的 便 利 性 和 极 高 的 空 间 利 用
率。创界搭载了全新一代 MyLink+智能车
载互联系统、全系标配全新一代安吉星智
能车联系统，提供碰撞自动求助、紧急救援
协助、道路导航、远程操控和车况检测等 7
大类 20多项服务。

作为通用汽车全球新一代车型，雪佛
兰创界搭载第八代 Ecotec 435T（1.3T）智能
直喷涡轮发动机，分别匹配 9 速 HYDRA-

MATIC 手自一体变速箱与 CVT 智能无级
变速箱两款成熟高效的传动系统，为社会
新锐群体带来更纯正的 SUV 驾控体验，带
来百公里加速仅需 9.1 秒、百公里综合油耗
低至 5.9L 的绝佳用车体验。

此外，创界稳定扎实的底盘系统，具有
优秀的操纵稳定性、良好抗侧倾能力和迅
速敏捷的转向响应。创界 9AT 车型配备了
智能四驱系统，在任何工况下均能实现手

动 控 制 断 开 ，并 可 在 0.2 秒 内 快 速 响 应 切
换，大幅减少四驱与前驱模式切换中产生
的能耗损失。加上强劲的动力输出、EHH-
SA 增强型上坡辅助，创界拥有强悍的脱困
能力和爬坡能力。值得一提的是，创界车
身 19°的接近角、24°的离去角和 5.6 m 的
转弯半径，让用户开着创界可轻松应对弯
道 并 快 速 绕 开 障 碍 物 ，全 面 彰 显 专 业 的
SUV 操控性能。

融合力量与时尚的雪佛兰新锐SUV创界值得拥有

许昌骏达让你在家门口试驾

□本报记者 任萌

昨日，记者从长安欧尚许昌恒兴体验
中心了解到，3 月底，长安欧尚推出了 X7 智
能新品全新产品：自动尊享型、自动领航
型、人脸识别全自动泊车太空逍遥版三款
新车型，更适合中国消费者的智能 SUV 超
值之选。

长安欧尚许昌恒兴体验中心黄东明告
诉记者，长安欧尚 X7 自上市以来销量表现
就十分亮眼，无畏车市寒冬逆势而上，实现
了上市首月就销量破万辆的“开门红”。3
月 27 日，长安欧尚趁热打铁推出三款新车
型，分别以 10.99 万元、11.99 万元和 12.77 万
元的亲民售价“叫板”合资品牌 SUV。

车钥匙丢了、找不到了、忘带了还能启
动自己的爱车吗？长安欧尚 X7 搭载的同
级顶尖人脸识别系统轻松帮你解决这一问
题，用户可通过按压长安欧尚 X7 的主驾驶
座外门把手，激活人脸识别功能，它会利用
红外摄像头自动扫描人脸，精准识别来人
是否为授权客户。经过系统确认后，用户
即可刷脸上车；等用户就座驾驶位后，该系
统会再一次进行人脸识别，进而解锁座椅
自动调整、车机账号自动登录等功能。年
轻人梦寐以求的刷脸出行，触手可及。除
此之外，该人脸识别系统也是长安欧尚 X7
DMS 驾驶员关怀系统、座椅休息模式、倒车
后视镜自动翻折、座椅的位置保存等功能
运行的基础。

中国每年因疲劳驾驶引发的事故致使
9 万多人死亡，疲劳驾驶也是急需解决的问
题。用科技为安全出行加码也是长安欧尚
X7 的一大亮点，它搭载了同级唯一的 DMS
驾驶员关怀系统，辅之以精准的人脸识别
技术，时刻监测驾驶员当前的驾驶状态。
当车速超过 60km/小时且驾驶员出现疲劳、
左顾右盼、抽烟、打电话等风险行为时，该
系统会及时通过仪表信息和语音精灵给予
关怀提示，并搜索就近的停车休息区，卓有
实效地将出行危险消灭在萌芽状态。

难停车，是新老司机都经历过的。要
想停车简单快捷，长安欧尚 X7 APA5.0 一键
全自动泊车系统来帮你。用户只需在车内
启动自动泊车开关，或在车外使用手机 App

或钥匙，该系统就可以完全接管车辆，智能
控制车辆自动泊入（泊出）。值得一提的
是，它甚至还能够实现连特斯拉 Model 3 都
做不到的水平方向自动泊入（泊出）。

动力方面，这三款上市新车搭载“中国
心”十佳发动机长安蓝鲸 1.5 TGDI 发动机，
最大功率为 131 kW，最大扭矩为 265N·m，
匹配 7 挡双离合变速箱，换挡直接、动力充
沛，燃油利用率更高，非常适合城市出行。

黄东明介绍说，现在购买长安欧尚 X7
新车，官方还提供了 7 亿元补贴以及多重好
礼，如 500 元现金购车抵用券、1500 元车载
健康防护豪华礼包（N95 空调滤芯、空气净
化器等）、15000 元至高综合优惠（金融、置
换）等。

主打“黑科技”，长安欧尚X7推出三款新车

□本报记者 侯力强 文/图

记 者 从 东 南 汽 车 许 昌 鸿 通 4S 店 了 解
到，该店在抓好店面全面消毒、战“疫”复工
的同时，积极推进多领域的创新营销模式，
关爱员工、关爱车主，尽显企业担当。

近日，一段《让世界充满爱》的爱心短
视频刷爆网络，受到网友和媒体的广泛关
注 和 好 评 。 微 信 朋 友 圈 、抖 音 、《福 建 日
报》、东南网、今日头条等主流媒体纷纷转
发，东南汽车在特殊时期用短视频感动着
身边的每一个人，向社会展示了东南“汽车
人”守望相助、共克时艰的温情。

东南汽车为车主提供免费检测、免费
消毒、免费空调滤芯升级、免费延期保养、
免费送车上门等多重暖心服务；为致敬在
抗疫一线的英雄，还推出了专属优惠购车
政策。实力用“芯”关爱每一位顾客，推出

“N95 级别”健康车型，让每一位顾客购车放
心、用车安心。此外，东南汽车还制定了一
系列帮扶措施，帮助经销商伙伴们平稳经

受疫情的考验。
东南汽车加速推进营销变革，开启了

“云团购 直播 Show”等线上营销活动。截
至目前，东南汽车直播活动累计获得超 300
万人次观看量，获取意向订单近 2000 台。
除此之外，销售团队推出全景 VR 展厅、线
上预约试驾、一键下单购车等举措，千方百
计把疫情造成的损失补回来。

相比疫情期间其他品牌多以官方直播
为主，直播尚未常态化的情况，东南汽车全
力支持全国各地的经销商开展线上营销工
作。“东南主播星计划”的活动则设立千万
元奖励助力经销商利用直播进行集客及售
车。从官方直播到经销商直播，从单一地
区到全国覆盖，营销方式的快速调整，不仅
体现着东南汽车对于线上、年轻化营销的
理解与重视，还体现了东南汽车与经销商
伙伴相互理解、同舟共济的协同力。

东南汽车许昌鸿通 4S 店负责人表示，
东南汽车未来将进一步贯彻落实各级政府
的统一部署，统筹兼顾防疫情与稳经营的

双线“战役”。同时，东南汽车将加快“强起
来，走出去”步伐，蓄力开拓更多新的海外

市场，从而为打响中国汽车品牌、为新时代
经济建设作出贡献。

东南汽车：战“疫”复工，尽显企业担当

创界值
得你拥有

□本报记者 任萌 文/图

随着国内疫情的好转，各大汽车厂商
相继复工复产，我市多家 4S 店也恢复正常
营业。近日，记者走访多家车商了解到，消
费者压抑的汽车消费需求短时间内不会完
全释放，面对严重下滑的销量，多家车商忧
心忡忡。进入 4 月，不少汽车自主品牌主动
打出优惠牌，拉开了车市“价格战”的大幕。

■主动降价，自主品牌迎合消费者需求

“打铁还需自身硬”，市场上最终还是
要靠产品说话。对于自主品牌来说，当前
主要依靠的还是“性价比”。进入 4 月，记者
从许昌晨飞哈弗旗舰店了解到，为满足广
大消费者的购车需求，长城哈弗再度使用
了“降价”大棒，开启了新一轮的“价格战”。

记者了解到，哈弗汽车从即日起至 4 月
30 日，将从三个方面给消费者优惠，包含现
金促销、金融贴息和专享限时置换礼等 。
其中，现金促销金额在 3000 元至 2 万元不
等，而金融贴息在 1100 元至 9000 元不等，专
享限时置换礼则在 4000 元至 1.1 万元不等，
涉及的车型有哈弗 H6、H2、H4、H9、F5、F7
等多款主力车型。

无独有偶，作为近年来增速迅猛的自
主品牌，东风风光也在近日推出了购车巨
惠活动。记者从东风风光许昌风光 4S 店了
解到，为让利给许昌消费者，该店即日起正

式推出“春风计划”优惠购车活动。
该店总经理黄小亚告诉记者，此次“春

风 计 划 ”中 ，售 价 6.29 万 元 起 的 东 风 风 光
580 最高可享 1.3 万元现金优惠，还可加享
5000 元的置换补贴及 2000 元的金融补贴，
综合优惠高达 20000 元。售价 5.69 万元起
的东风风光 S560 最高可享 4000 元现金优
惠，还可加享 3000 元的置换补贴与 2000 元
的金融补贴，最高优惠 9000 元。

记者在采访中了解到，部分合资品牌
车企纷纷降价，部分轿车价格直逼自主品
牌，这也使自主品牌被迫开打“价格战”。

■产能受限，部分豪华品牌“一车难求”

与自主品牌主动降价的情形对比，一
些豪华品牌的境遇则十分安逸。进入 4 月
份，豪华品牌车市“一车难求”。对此，一些
品牌经销商表示，涨价或不可避免。

目前，国内汽车行业逐渐出现两极分
化的现象，豪华品牌车辆库存不足比较明
显，而自主品牌及部分合资品牌的库存较
大。受疫情影响，华晨宝马沈阳工厂原有
1 月、2 月配额订单推迟到 3 月、4 月份生产，
导致原有的 3 月、4 月份配额订单无法按时
生产，需要从系统内部取消生产计划，受影
响的车型包括宝马 3 系国产长轴版、宝马
X3、华晨宝马 1 系三厢版、华晨宝马 5 系长
轴版。华晨宝马即将面临脱销。

此外，就在国内疫情得以有效控制之时，

疫情却在世界多个国家持续蔓延。日前，奔
驰、宝马、奥迪、沃尔沃、大众等汽车行业“巨
头”宣布，暂停在欧洲及美国大部分工厂的生
产以应对疫情。目前，全球累计停产的整车
工厂总数已超过100家。受此影响，国内进口
车型的供给出现严重不足。

“疫情期间，不少国外车企被迫停产。
这样的消息，对于自主品牌无疑是一大利

好。”长安欧尚许昌恒兴体验中心总经理黄
东明认为，国内疫情控制效果已经初现端
倪，生活生产秩序均得到有效恢复。从现
阶段对疫情的控制来看，国内市场将更早
恢复至较高交易量，自主品牌此时大打“价
格战”，就是要提前抢占市场。某自主品牌
负责人告诉记者，这一波自主品牌打“价格
战”，将成为不少车型的“生死之战”。

自主品牌拉开“价格战”大幕

东南汽车
许昌鸿通 4S
店每天严格对
车辆进行消毒

疫情的发生使终端汽车消费市场发生了不小的改
变。往年此时，大型车展刺激汽车消费，各种促销非常热
闹。而今年情况则不一样。对于消费者来说，现在买车是
否合适呢？

襄城县的胡先生说，他以前一直在外打工，现在想在
家照顾父母，打算买一辆10万元左右的车，新车、试驾车、
二手车，只要没有质量问题，都可以。

其实，如果是“刚需”且资金充裕，消费者现在买车是
划算的。如今4S店全面复工，长时间的业务暂停给经销商
造成了极大的资金压力，为尽快回笼资金，很多经销商开
始加大购车优惠力度以吸引消费者。

想要购车的部分消费者，想通过置换来升级自己的车
辆。笔者走访得知，春季是二手车行业传统的淡季。今年
又因疫情影响，为保证利益，收车者只能降低二手车成交
价格。所以，此时各个渠道报价都不会太高。等疫情结束
市场价趋于平稳后再卖车，或许是更明智的选择。

疫情后车价会如何呢？受到疫情的影响不少车企都
宣布下调工厂产能，甚至是暂停工厂生产。这样做一方面
是为了保障工厂员工的健康与生命安全；另一方面也是降
低车辆库存，减轻厂家和经销商的压力。那么在疫情彻底
结束以后，部分品牌和车型尤其是原本就十分热销的车
型，或许会出现车源短缺的情况，导致车辆无法在短期内
交付，并且最终价格有可能会小幅上涨。而对于车源本来
就相对充足，或者库存压力相对较大的品牌和车型来说，
很有可能趁着疫情过后推出一系列的大力度促销政策，包
括现金优惠、金融政策、增值服务等内容。

因此，疫情结束后车市会呈现出相对稳定的态势，价
格的变动主要视具体品牌和车型而定。原本就热销、紧俏
的车型，届时的价格和车源可能进一步收紧；原本就处于
促销状态的车型，届时的促销
力度有望进一步加大。

因此，现在买车还是过段
时间再买车，不能一概而论，
要视个人资金状况以及想买
的车型不同而定。

现在买车
是否合适

侯力强

图 为
东风风光
许昌风光
4S 店展出
的 风 光
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